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В преддверии выставки хотелось бы поделиться тем, что рынок за год 

сильно изменился и продолжает стремительно меняться. Мебельные фа-

брики разрабатывают все больше моделей, расширяют ассортимент, чтобы 

завоевать потребителя. Компании, работающие на мелких мебельщиков, не 

только расширяют ассортимент и услуги, но и многие сами изготавливают 

мебель для частного покупателя, нередко в конкуренцию своим клиентам.

Хочется отметить, что на сегодня реклама, брендирование и уровень до-

верия покупателя, также правильное построение продаж и грамотная орга-

низация салона у производителей мебели оставляют желать лучшего. А по-

сему потребитель вкладывает больше денег в другие товары. Ведь покупки 

делаются часто для получения удовольствия, для радости, а мебель в боль-

шей степени покупают, когда «очень надо», потому что для покупателей нуж-

ны разные фишечки, красивая выставка с правильным освещением, чтобы 

им хотелось покупать мебель. Именно на выставке в ноябре можно увидеть 

компании, которые за год качественно выросли, которые меняются и делают 

много для того, чтобы стать ближе к потребителю. Это интересно и дает вну-

треннее ощущение того, что рынок движется вперед, развивается, грамотно 

подстраивается под те условия, в которых приходится работать.

Хочу пожелать всем усточиво-хорoшего рынка, отличной выставки и но-

вых клиентов!

орогие мебельщики!

Светлана Ширяева,
главный редактор
журнала «Мебельщик Сибири»

Д

[ СЛОВО РЕДАКТОРА ]
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Приглашаем Вас
посетить наш стенд
В75, 7 пав., зал 1

на выставке
«Мебель-2019»

в Москве
в «Экспоцентре»

http://www.valmaks.ru
http://www.aldi04.ru


Завод–производитель
электросварных прямошовных труб
из холоднокатаной стали
круглого и профильного сечения

u Полная комплектация заказа в минимальные сроки

u Совместное планирование проката трубы

u Наличие полного сортамента продукции

    на складе в сезон

u Изготовление нестандартных длин от 4 м до 7 м

u Бесплатная доставка образцов

u Бесплатное хранение трубы до 3-х месяцев

    при 100% предоплате

u Услуги по металлообработке

u Отгрузка 24 / 7

u Доставка по всей России

Внимание! Скажи код «Мебельщик юга»
при заказе — получи  от ценыскидку 1000р.
прайса на первую поставку

Наша стальная продукция — Ваши железные преимущества!

Производство. Склад:

Волгоградская обл., г. Волжский, ул. Александрова, 76

Офис продаж (г. Ростов-на-Дону):

Тел. +7 (863) 270-97-90

e-mail: order@td-rtpz.ru    

www.td-rtpz.ru 

http://sloros.ru
http://fkmk.ru


Магазины IKEA в России начнут принимать ста-
рую мебель. Ее будут либо отправлять на перера-
ботку, либо отдавать нуждающимся бесплатно. Об 
этом рассказал глава российского подразделения 
IKEA Понтус Эрнтелл.

Та мебель, которую IKEA решит не отдавать на 
благотворительность, будет поступать на фабрику 

компании в Великом Новгороде. Из нее будут де-
лать новую мебель IKEA.

Эрнтелл подчеркнул, что сдать на переработку 
можно будет мебель любого производителя, а не 
только купленную в IKEA. По словам Эрнтелла, 
инициатива IKEA – первый в России проект по 
приему мебели на переработку.

Первым городом, где заработает новая услуга, 
станет Санкт-Петербург. Там возможность сдать 
мебель на переработку появится до конца 2019 
года. Сроки запуска проекта в других городах Эрн-
телл не раскрыл.

В рамках инициативы по переработке IKEA уже 
принимает лампочки, использованные батарейки, по-
стельное белье и другой текстиль. Кроме того, на сай-
те компании указано, что ритейлер выкупает старую 
мебель IKEA в обмен на подарочную карту. Сама ме-
бель отправляется в отдел уцененных товаров.

Interfax.ru

IKEA ПРИМЕТ ЛЮБУЮ НЕНУЖНУЮ МЕБЕЛЬ
НА ПЕРЕРАБОТКУ
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ООО «АМК-Троя»
г. Армавир, ул. Новороссийская, 147/30

тел/факс: +7 (86137) 5-79-22
тел: +7 (928) 444-64-67

e-mail: office@amk-troya.ru
www.amk-troya.ru

СТАНДАРТНЫЕ РАЗМЕРЫ И ПОД ЗАКАЗ

ПРОИЗВОДСТВО СТОЛЕШНИЦ
ФАСАДОВ  •  СТЕНОВЫХ ПАНЕЛЕЙ

http://www.amk-troya.ru


Приглашаем посетить наш стенд 3G40, пав. 3

на выставке "Мебель-2019" , Москва, «Экспоцентр»

http://www.tmf.tomsk.ru


http://www.mf-medea.ru
http://www.fasad.novosibirsk.ru


http://www.kronospan-express.com
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Каждый новый рабочий день для архитекторов и 
производителей мебели — это новый вызов. В цен-
тре внимания — оптимальное исполнение проектов, 
вписывающееся в сроки, и, соответственно, удовлет-
воренность заказчиков. Новая, модернизированная 
Коллекция декоров компании ЭГГЕР 2017-2019 — это 
просто идеальный инструмент. «Мы придерживаем-
ся трехлетнего срока действия коллекций, оставляя 
пользующиеся успехом декоры в программе, но в то 
же время меняя ее почти на 30 процентов, чтобы та-
ким образом освободить место для новых разрабо-
ток. При этом мы держим обещание касаемо надеж-
ности и преемственности при производстве нашей 
продукции, которая также соответствует самым по-
следним тенденциям», — отметил Хуберт Хёглауэр, 
руководитель по маркетингу и менеджменту продук-
ции в области материалов для изготовления мебели 
и внутренней отделки.

ЭВОЛЮЦИЯ КОЛЛЕКЦИИ ДЕКОРОВ 
КОМПАНИИ ЭГГЕР
Еще до официального выхода Коллекции на рынок 
компания ЭГГЕР, специализирующаяся на производ-
стве древесных материалов, раскрывает некоторые 
основные моменты. Ассортимент декоров включает в 
себя как пользующиеся успехом декоры, так и новые 
тренды. В этой Коллекции компания ЭГГЕР продол-
жает тему повсеместной дигитализации. 

«Мы знаем, что аналоговые инструменты важны, 
но их недостаточно, чтобы посоветовать клиентам  
оптимальные решения. Поэтому мы добавили в наш 
пакет услуг новое приложение, которое сочетает в 
себе целый ряд полезных функций. Таким образом у 
клиентов всегда под рукой наша Коллекция в цифро-
вой форме», — рассказал о любопытной новинке г-н 
Хёглауэр. 

В области столешниц ассортимент был полностью 
переработан и дополнен новыми продуктами: к уже 
известным столешницам, изготовленным по техно-

логии постформирования и столешницам со структу-
рой поверхности Филвуд с прямой кромкой, в новой 
Коллекции прибавились столешницы, изготовлен-
ные из компакт-плит и столешницы с поверхностью 
PerfectSense Topmatt.

«С новой Коллекцией декоров компании ЭГГЕР 
архитекторы и производители мебели могут в полной 
мере воспользоваться своими возможностями. Наша 
цель — предложить самый полный пакет продукции 
для проектирования и реализации современной и ак-
туальной мебели и внутренней отделки», — добавил 
господин Хёглауэр.

БОЛЬШЕ ВОЗМОЖНОСТЕЙ
С НОВОЙ КОЛЛЕКЦИЕЙ ДЕКОРОВ 
КОМПАНИИ ЭГГЕР
ЗАПУСК СОСТОИТСЯ В ФЕВРАЛЕ 2020 ГОДА

В феврале 2020 года компания ЭГГЕР, специализирующаяся на производстве древесных материа-
лов, выводит на рынок свою новую Коллекцию декоров. Для архитекторов, дилеров и производите-
лей мебели это означает больше возможностей, больше вдохновения, больше эмоций при тактиль-
ных ощущениях, больше услуг в гармонично подобранном сервисном пакете – и все у Вас под рукой 
благодаря новому приложению.

Новая Коллекция декоров компании ЭГГЕР: 
больше возможностей, больше вдохновения, больше 
эмоций при тактильных ощущениях, больше услуг в 
гармонично подобранном сервисном пакете — и все 
у Вас под рукой благодаря новому приложению



ÂÑß ÊÐÎÌÊÀ
ÇÄÅÑÜ

www.edlichka.net
8 (495) 259-61-17
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ZTMK.RU

http://www.edlichka.net
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E-mail: eurostil-rostov@mail.ru    www.eurostil.su

http://www.plastics-foils.ru
http://eurostil.su


«ЛЮБИМЫЙ ДОМ» — ИЗ 
ВОЛГОДОНСКА С ЛЮБОВЬЮ

В субботний день 14 сен-
тября компания «Люби-
мый дом» провела впер-
вые на своей площадке 
День дилера. В пятницу, 
13-го, от автовокзала и 
из аэропорта Ростова на 
легковых авто и микро-
автобусах весь день за-
бирали и везли в Волго-
донск дилеров, друзей 
и партнеров фабрики. 
Думаю, были заняты 
все лучшие отели 
города.
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Вечер выдался свободный, и я решила посмотреть 
город, который раскинулся на берегах Цимлянского 
водохранилища: сходила к Кургану казачьей славы, по-
стояла возле красивого белоснежного Свято-Троицко-
го храма, побродила возле памятника «Мирный атом». 
А когда приехала посмотреть уже на закате на Кафе-
дральный собор Рождества Христова, построенный на 
пожертвования предприятий и жителей, то напротив 
во всей вечерней красе увидела салон «Любимый дом 
Family». Именно здесь нам предстояло побывать завтра.

Вечер решено было провести в каком-нибудь 
местном приличном ресторане или кафе. При запро-
сах в интернете «где стоит поужинать в Волгодонске», 
«лучший ресторан в Волгодонске» Яндекс упорно 
советовал «Рандеву» — место, где мы завтра утром 
должны собраться для проведения Дня дилера.

ДЕЛОВОЙ ЗАВТРАК
Утро началось в роскошном ресторанном комплек-
се «Рандеву» с делового завтрака. Владельцы и топ-
менеджеры фирменных салонов и оптовых компаний 
из всех уголков России и стран ближнего зарубежья 
заполнили зал. Нас ожидала насыщенная деловая 
программа и вкусный завтрак. К слову, на сегод-
ня продукцию фабрики реализуют 24 региональных 
склада и 150 фирменных салонов, 800 оптовых и роз-
ничных компаний.

Поприветствовал нас Президент группы компаний 
«Любимый дом» Сергей Николаевич Змиевский:

«В первую очередь, хотелось бы вас поблагодарить 
за то, что вы нашли время в своем графике, чтобы по-
сетить наш город, производство и новый магазин, по-
приветствовать всех, кто приехал из других стран и из 
нашей необъятной страны, пожелать вам сегодня кон-
структивного дня. Сегодня наши специалисты будут 
рассказывать и показывать вам все наши достижения, 
наши новинки и изменения в компании, которые про-
исходили на протяжении прошлого года. Мы модерни-
зировали производство, увеличив мощности.

Произошли структурные изменения в самой ком-
пании: из 12-ти разрозненных компаний мы преврати-

лись в одну. Наши специалисты проработали матрицу 
более дешевого продукта, тренд этого сезона — лофт. 

Еще одно событие — открытие магазина Family. 
Мы долго планировали, думали, договаривались и, 
наконец, сделали этот проект, невероятно тяжелый, 
но получился, и на сегодня мы превышаем показа-
тели, которые планировали. Хорошего настроения и 
продуктивного дня! Будьте как дома!»

Исполняющий обязанности коммерческого 
директора Сергей Владимирович Петренко рас-
сказал о том, что сделано в плане улучшений работы 
программного обеспечения от заказа до резервиро-
вания продукта:

«Вся презентация будет посвящена тому, что мы 
сделали на протяжении этого года. 

Автоматизация заказа и изменение механизма 
резервирования под ключ. Программа резервирует 
то, что есть на складе в регионе, затем смотрит то, 
что есть на складе в Волгодонске, тоже резервирует. 

Мебельная фабрика «Алмаз» основана в 1995 
году. Территориально производство занимает 
более 100 тыс. кв. м. На территории предприятия 
также располагается современный, технически 
оснащенный логистический комплекс площадью 
17 тыс. кв. м.  Производственные цеха ежегодно 
модернизируются в связи с растущими потреб-
ностями мебельного рынка. Фабрика «Алмаз» 
выпускает корпусную мебель для дома: спальни, 
гостиные, детские, молодежные, прихожие, ку-
хонную мебель и мебель для ванных комнат. Фир-
менная сеть «Любимый дом» насчитывает более 
400 мебельных салонов на территории России и 
зарубежья, которые обслуживают 25 региональ-
ных складов. Пятая часть продукции поставляется 
на экспорт в страны Европы и Азии. 

Компания «Алмаз» — действительный член Ас-
социации предприятий индустрии детских това-
ров, имеет сертификат ассоциации предприятий 
мебельной и деревообрабатывающей промыш-
ленности России. В 2017 году фабрика  получила 
международный сертификат качества FSC, кото-
рый подтверждает экологичность продукции и со-
циальную ответственность  компании.

На территории фабрики созданы все условия 
для комфортной работы персонала: обустроены 
туалетные и душевые комнаты, комнаты приема 
пищи, столовая с разнообразным и вкусным меню, 
буфет со свежей выпечкой. Рабочие обеспечены 
спецодеждой и средствами индивидуальной защи-
ты. Доставка работников на предприятие осущест-
вляется на собственных автобусах ООО «Алмаз».

СПРАВКА
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Если чего-то из вашего заказа не хватает, заказ ав-
томатически падает в производство. Благодаря та-
кой цепочке, мы экономим время, здесь исключается 
человеческий фактор. Когда заказ на производстве 
готов, он добавляется автоматом в вашу фактуру, ко-
торая уже считается полностью собранной. Мы это 
планируем автоматизировать все дальше и дальше.

Также мы изменили форму заказа. Основной про-
блемой раньше было то, что вы не видели рознич-
ную цену, а только свою отпускную, и просчитывали 
цену для покупателя вручную. Теперь при формиро-
вании заказа вы видите сначала розничную цену, в 
том числе и с учетом скидки, если действует какая-
то федеральная акция. Когда вы перепроверяете, то 
видите и отгрузочную цену, и вашу наценку, которую 
зарабатываете. Этот инструмент тоже будет дальше 
расширяться. Наша задача — сделать так, чтобы вам 
было проще и удобней работать: чтобы вы на стадии 
оформления заказа с покупателем, могли заключить 
договор с ним, а потом уже отсылать заказ на фабри-
ку. В этом направлении работаем. 

3D-визуализатор: есть моменты, с которыми мы 
начали активно работать. Есть логические ошибки, 
есть номенклатура, которой до сих пор нет в про-
грамме. За последние 2 месяца мы вычистили гору 
ошибок, мы добавляем сейчас туда инструмент, мы 
улучшаем этот функционал, и до конца года плани-
руется получить оптимальную программу, которая 

будет синхронизироваться с нашим «тонким клиен-
том». У вас уже не будет риска распечатать клиенту 
счет из нашей программы. Будем развивать этот сер-
вис дальше и дальше. Мы ставим задачу, чтобы мож-
но было продавцу создать 3D-макет, нажать кнопку 
«распечатать» и получить спецификацию.

Вся система заказа выстраиваются таким обра-
зом, чтобы сотрудник, который пришел работать не-
давно, мог легко оформлять заказы и продавать.

Прайс становится логичным, структурированным, 
им будет удобно пользоваться: в нем можно показать 
клиенту розничную цену, посмотреть оптовую и со 
своей специальной скидкой.

Чтобы вы могли полноценно работать в личном ка-
бинете, помимо прайса мы сейчас работаем над тем, 
чтобы вы могли видеть платежи, отгрузки, отслежи-
вать движение машины и точно знать, когда товар бу-
дет у вас».

Также Сергей Владимирович рассказал об умень-
шении сроков и об улучшениях в работе с реклама-
циями:

«Наверно, боль всех — производство. Никто не 
застрахован от рекламаций. Теперь все рекламации 
сразу же проходят на завод в отдел контроля каче-
ства, и мы их рассматриваем. Мы понимаем, что скла-
ды разбросаны по всей России и не только России, 
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и скорость замены какой-то детали по рекламации 
очень важна. Мы эти сроки значительно сократили 
за счет того, что теперь берем со склада уже гото-
вую деталь и с ближайшей машиной вам отправляем. 
Далее на производство поступает информация, что 
количество данных деталей стало меньше, и произ-
водство доукомплектовывает нужный объем данной 
детали на складе. Чем быстрее мы будем удовлетво-
рять потребности покупателя, тем больше мы все от 
этого выиграем».

Безусловно, очень важно для дилеров то, что ас-
сортимент производимой мебели для фирменных са-
лонов и для сетей станет абсолютно разным.

«Мы развели товар, который выпускаем для прода-
жи через дилеров и в собственных магазинах с това-
ром, который выпускаем для сетей, — говорит Сергей 
Петренко. — На данный момент для сети Hoff по их за-
явке мы специально разрабатываем модели, которые 
не пересекаются с нашим ассортиментом. И в даль-
нейшем мы окончательно разведем эти каналы». 

Компания, в принципе, уделяет огромное внима-
ние работе с ассортиментом, изучает спрос на раз-
личные модели в каждом регионе индивидуально.

«Вы уже, наверно, столкнулись с таким понятием, 
как складской анализ товаров. Мы для себя выбра-
ли товары категории A, B и C. (ред.: ABC-анализ — 
анализ товарных запасов путём деления на три 
категории: А — наиболее ценные и продаваемые; В — 
промежуточные; С — наименее ценные, слабо про-
даваемые), — делится Сергей Владимирович. — Из-
учали каждый склад: какая продукция отгружалась в 
течение года, какая тенденция по мебели в регионе 
действует в принципе, был взят анализ конкурентов, 

которые находятся в регионе и был сформирован 
первоначальный складской остаток.

Через 3 месяца мы поняли, что это должна быть 
матрица, что она должна быть живой, она должна из-
меняться с выходом новинок — они должны попадать 
в более высокую категорию. То, что планируется вы-
водить из складской программы, должно уходить все 
ниже. Каждый квартал мы корректируем этот склад-
ской остаток».

Тщательно здесь подходят и к разработке и выпу-
ску в свет новинок. Сергей Владимирович рассказал 
о создании последних коллекций, которые мы смогли 
несколько позже увидеть на фабрике: «Новинки, кото-
рые вы будете видеть на выставке, уже через неделю 
сможете получить на склад.   Мы будем презентовать 
то, что уже разработано, то, что уже готово, и можно 
уже сейчас заказать. Мы предварительно провели се-
рьезный анализ, мы искали белые пятна в конкурент-
ной среде. Мы не просто стали думать, что лофт по-
пулярный. Мы определили, кто наш конкурент, взяли 
среднюю цену по рынку и определили, куда точечно 
можем попасть. Что это будет? Спальня, кухня, гости-
ная? А уже потом — какой это будет цвет, какой это 
будет стиль, как это должно выглядеть? И только по-
сле этого на свет начали появляться наши новинки». 

Руководитель проекта «Любимый дом Family»  
Наталья Вячеславовна Перец рассказала о созда-
нии нового проекта, который воплощен в открытии 
магазина в Волгодонске. 

«Я должна представить проект, которому мы по-
святили весь прошлый год. 20 июля в Волгодонске 
был открыт салон мебели и товаров для дома «Люби-
мый дом Family. Покупателям наш салон понравился: 
было много народу и в этот день, и на следующий». 
Мы посмотрели небольшое видео об открытии. Это, 
действительно, был настоящий семейный праздник с 
клоунами и подарками, с развлечениями для детей и 
скидками для взрослых».
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А далее по цветам на бейдже мы разбились на 
группы и поехали смотреть фабрику. 

ПРОИЗВОДСТВЕННО-СКЛАДСКОЙ КОМПЛЕКС
Производственно-складской комплекс расположил-
ся на территории в 80 тыс. кв. метров. Руководитель 
производства Олег Владимирович Поляков и зам. ди-
ректора по производству Евгений Иванович Кирман в 
День дилера провели каждый свою группу по цехам и 
рассказали о производстве.

УЧАСТОК РАСПИЛОВКИ
Высокопроизводительный распиловочный цех рас-
полагает угловым форматно-раскроечным центром 
Selco BIESSE с двумя независимыми линиями реза, 
с автоматической загрузкой с электромеханическо-
го подъемного стола. На стол загружается порядка 
35 плит, затем с помощью толкателя пакет из восьми 
плит отправляется стопкой на пакетный раскрой. Де-
тали выходят с пильного центра стопами, на верхнюю 
деталь наклеивается штрих-код, который несет пол-
ную информацию о деталях вплоть до участка упаков-
ки. Разгрузка также осуществляется автоматически с 
помощью разгрузочного центра WiNNER. 

УЧАСТОК КРОМЛЕНИЯ
Основной объем кромления производится на двух 
автоматизированных линиях, сформированных из 
станков Stream от BIESSE, четырехстороннего и дву-
стороннего кромления. Подача заготовок на линию и 
снятие с линии облицованных деталей производится 
автоматически с помощью разгрузочных центров. 

Каждую линию обслуживает всего один человек. 
Также на участке работают и еще односторонние 

станки Stream. А криволинейные детали кромятся на 
полуавтоматических станках и потом дорабатывают-
ся сотрудниками вручную.

УЧАСТОК СВЕРЛЕНИЯ
На участке сверления находится высокопроизводи-
тельная проходная линия Techno Biesse, работающая 
в автоматическом режиме. Она состоит из двух со-
вмещенных станков Techno, также оборудована по-
грузочно-разгрузочными центрами WiNNER. Линия 
позволяет осуществлять сложное сверление деталей 
за счет беспрерывного прохождения сразу через два 
станка точно и быстро. Также на участке задействова-
ны еще 3 проходных станка Techno BIESSE.

ЦЕХ ФАСАДОВ
Фасады на фабрике изготавливаются трех типов: 
МДФ в пленке ПВХ, рамочные и МДФ-окрашенные.

Участок изготовления фасадов оснащен 12-ю со-
временными мощными обрабатывающими центрами 

Rover BIESSE, на которых фрезеруются и сверлятся 
фасады МДФ. Восемь машин — трехкоординатные, 
предназначенные для фрезерования плоских деталей, 
а четыре машины —пятикоординатные, обрабатывают 
гнутоклеенные фасады и другие объемные заготовки. 

Для изготовления фасадов в пленке ПВХ исполь-
зуются мембранно-вакуумные пресса ORMA, а для 
изготовления гнутоклееных фасадов — ORMA глубо-
кого прессования.

Гнутоклеенные фасады изготавливаются на участ-
ке постформирования с использованием специаль-
ных прессов. 

На участке изготовления профилей стоит немец-
кая линия окутывания Duspohl, на которой облицовы-
вается профиль в различный декор. Далее профиль 
передается на участок сборки рамочных фасадов.

Цех по сборке рамочных фасадов оснащен станка-
ми для сборки фасадов типа французский рез, 90 и 
45 градусов. 

«Сборка фасадов происходит с использованием 
шкантов и клея на сборочной вайме, — рассказывает 
Евгений Кирман. — Вайма представляет собой спе-
циальное оборудование для склейки рамочных фа-
садов из профильного погонажа или массива с углом 
заторцовки 45 градусов. Операторы снимают фасады 
со станка, очищают от лишнего клея и передают на 
следующий этап — сверление».

МАЛЯРНЫЙ ЦЕХ
«Малярный цех — это наша гордость. Здесь 7,5 тыс. кв. 
м. Мы можем ежемесячно выдавать 50 тыс.  кв. м гото-
вых окрашенных деталей с учетом всех переработок и 
всех переделок», — делится Олег Владимирович.

Окрасочный цех введен в эксплуатацию в мае 2018 
года. Здесь находятся три высокопроизводитель-
ные окрасочные линии итальянского производите-
ля Giardinagroup. Линии задействованы в процессе 
грунтования деталей и покрытии их глянцевым или 
матовым лаком. 

Красивые цветные картинки на детской мебели и 
эффектные цветные элементы на фасадах и на сте-
клах выполняются методом шелкотрафаретной пе-
чати. Такая окраска выглядит очень четкой, глубокой 
и насыщенной. Для нанесения каждого цвета — свой 
отдельный штамп.

Этим же методом наносится штамп и на пленку 
ПВХ для гнутоклееных деталей.

ЦЕХ ППУ
На участке работают 2 заливочных машины. По окон-
чании процессе литья детали вынимаются и помеща-
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ется в место хранения полуфабрикатов. Далее идет 
фрезерование, затем шлифование и окрашивание. 

КОНТРОЛЬ КАЧЕСТВА
Контроль качества, как на многих фабриках, начинает-
ся с входного контроля: при поступлении материалов 
и комплектующих на склад проводится визуальный 
осмотр сырья согласно образцов. Несоответствую-
щий материал отбраковывается, и оформляется воз-
врат поставщику. 

В цехах установлены точки контроля по мере дви-
жения заготовки. Перед упаковкой контролеры ОКК 

внимательно проверяют детали на соответствие кон-
структорской документации, после чего ставят на 
ярлыке свою подпись (штамп), что данная стопа кон-
троль прошла. 

УПАКОВКА
Упаковка изделий производится в шаблоны из гоф-
рокартона, которые изготавливаются на релевочных 
машинах. Пенопластом детали обкладываются по пе-
риметру, а пустоты заполняются отходами гофрокар-
тона и проставками из ДСП. Далее коробка заклеива-
ется скотчем и наклеивается логистическая этикетка.

Для защиты фасадов используется различный 
упаковочный материал: изоком, бронепленка, поли-
этилен вспененный, пищевая пленка и др. В коробку 
вкладывается фурнитура с паспортом изделия и со 
схемой сборки. Такая упаковка гарантирует и диле-
рам, и конечному покупателю, что изделие доберется 
до места назначения в целости и сохранности.

 

СКЛАДСКОЙ КОМПЛЕКС
На территории расположены 3 складских комплекса 
для хранения материалов и комплектующих.

В 2015 году был сдан в эксплуатацию новый ло-
гистический комплекс готовой продукции площадью 
17000 кв. м, автоматизированный инновационной си-
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стемой управления SOLVO. Вместимость склада 9354 
ячейки. Сюда поступает готовая упакованная продук-
ция с участков упаковки, обязательно маркированная 
L-этикеткой, по которой при считывании кода можно 
получить информацию об изделии. В соответствии с 
маркировкой товар размещается в ячейки. Хранение 
паллетное. Склад имеет 7 этажей: на нижних работа-
ют погрузчики, а на верхних — штабелеры.  

Правильное построение логистических потоков 
позволяет одновременно производить отгрузку 12 
машин, а со стороны подъездных железнодорожных 
путей — двух вагонов.

С такого склада отгрузка будет быстрой, четкой.

Вся площадь предприятия отапливается двумя ко-
тельными, которые работают на собственных древес-
ных отходах!

«Конечно, когда создавался поточный завод на 
базе оборудования BIESSE, ставились мощные про-
изводительные станки на раскрой и кромкооблицов-
ку, проходные станки на сверловку, производство 
изначально было ориентировано на выпуск больших 
объемов. Так на угловом форматно-раскроечном 
центре Selco мы пилили по тысяче листов ЛДСП в 
смену, причем, это был средний показатель», — де-
лится Евгений Кирман.

Современные высокотехнологичные и высокопро-
изводительные линии распила, раскроя и сверления, 
новые современные итальянские окрасочные линии, 

грамотно организованный логистический комплекс 
произвели на гостей сильное впечатление, особенно 
на тех, кто, как и я, не был на фабрике лет 8-9 или не 
был вообще.

НОВАЯ КОЛЛЕКЦИЯ 
Нам показали на фабрике выставку новой коллекции 
мебели в стиле лофт. 

Это стильные молодежные URBAN в белом и го-
лубом цветах с элементами в древесном цвете и ин-
тересной вставкой с геометричным рисунком. Двер-
ки шкафа украшают вертикально расположенные по 
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краю фасада черные ручки-профили. Стол с одной 
стороны поддерживает черная металлическая опора 
в виде прямоугольной рамки. Мне очень понравилась 
«молодежка» в голубом.

Комплект мебели для прихожей Сидней в цвете 
Дуб крафт белый с металлическим черным профилем 
выглядит современно, строго и подойдет практиче-
ски к любому неклассическому интерьеру.

«ЛЮБИМЫЙ ДОМ FAMILY»
А затем мы поехали посмотреть новый салон «Лю-
бимый дом Family», который был недавно открыт и о 
котором нам рассказывала Наталья Перец. Очень эф-
фектно смотрится остекление снаружи и дает много 
света внутри, что сразу вызывает позитивные ощу-
щения. Кафедральный собор Рождества Христова от-
ражается в тонированных стеклах. Практически весь 
первый этаж занят под товары для дома, многие из 
которых цепляют взгляд. Сковородки на стене раз-
местились стройными рядами — немудрено, что за 
первый день работы магазина их продали не одну 
сотню. А как заманчиво выглядят цветные керамиче-
ские ножи!

Мебель расположилась на втором этаже. Слева — 
зона с мягкой мебелью, а справа взгляд сразу падает 
на спальни. И если диваны темные, серые, то спальни 
выигрывают красивым постельным бельем и покры-
валами и в пастельных, и в более сочных тонах.

Наталья рассказывала, что в мебельной зоне на 
мягкую мебель приходится 29,1%, гостиные — 9,6%, 
спальни и кровати — 28%, детские — 9,6%, кухни — 
11,5%, столы и стулья — 10% и прихожие — 2,3%.

«В магазине мы использовали промо-подиум: во-
первых, это возможность представить какой-то товар 
или новинку; во-вторых, мы показываем, какие акции 
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у нас сейчас идут в магазине. Так за вчерашний день 
с этого подиума мы продали 6 спален», — делится 
директор магазина Наталья Тараненко.

На первом этаже расположился небольшой кафе-
терий, где можно было выпить кофе, любуясь собо-
ром через панорамные окна.

Для себя я отметила, что в компании любят и ценят 
профессионалов своего дела, специалистов высоко-
го уровня. А еще — здесь постоянно добиваются но-
вых результатов, идет постоянный рост и изменения, 
ориентированные на изменения в конъюнктуре рын-
ка. Здесь вкладываются в развитие, не рассчитывая 
на быструю прибыль, а делая с каждым годом компа-
нию все более доходной, устойчивой и все более кон-
курентноспособной.

ДЕЛО БЫЛО ВЕЧЕРОМ
Мы разъехались по отелям, отдохнули пару часов, а 
вечером нас снова ждал «Рандеву». У входа в ресто-
ран нас встречали казаки с песнями и танцами, а за 
столом — традиционное блюдо — вкуснейшие раки. 
Сергей Николаевич Змиевский лично отметил лучших 
дилеров за различные заслуги и вручил им сертифи-
каты под аплодисменты собравшихся, пригласил на 
День дилера 2020 и пожелал всем роста продаж в 
кризис, успехов, счастья и семейного благополучия. 
Выступление акробатов со световым шоу и фейер-
верками, классный ведущий и резидент Сomedy club 

Женя Синяков со своими объявлениями знакомств 
зажгли публику. 

Когда же полтора часа дискотеки вел в качестве 
ди-джея резидент Сomedy club Дюша Метелкин (Ан-
дрей Минин), фотосессии не заканчивались.

А еще — в этот день у меня был день рождения и 
поздравления на сцене от компании «Любимый дом». 
Это было круто!

Спасибо за приглашение на День дилера, за инте-
ресный день и приятный насыщенный вечер.

Светлана Ширяева
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Однако, долгое время важнейший сегмент ме-
бельного рынка — производство фасадов — не имел 
своего отраслевого приложения. Производителям 
фасадов приходилось использовать в своей работе 
неспециализированное ПО. И зачастую, для решения 
полного спектра профессиональных задач, только 
одной программы было недостаточно. 

К счастью, этот пробел был восполнен. В 2019 году 
на рынке появилась отечественная разработка «К3-
Фасад», предназначенная для проектирования плоских 
фрезерованных фасадов и передачи их на станки с ЧПУ. 
На сегодняшний день программа не имеет аналогов.  

КАК РАБОТАЕТ ПРОГРАММА К3-ФАСАД

Программа проста в освоении и не требует специ-
альных программистских знаний и навыков. Мощный 
функционал сочетается с интуитивно-понятным ин-
терфейсом: в названии команд и операций исполь-
зуется профессиональная терминология, привычная 
для производителей фасадов.

При всей универсальности, «К3-Фасад» — это 
специализированное приложение, ориентирован-
ное на конкретный сегмент рынка. Поэтому в про-
грамме нет «лишних» команд, только самые необхо-
димые, обеспечивающие безошибочное и быстрое 

Производители корпусной мебели сегодня не испытывают недостатка в специализированных про-
фессиональных приложениях. На рынке мебельного ПО присутствуют несколько ключевых разра-
ботчиков, которые предлагают программные продукты, позволяющие частично или полностью ав-
томатизировать процесс проектирования и производства мебели.

«К3-ФАСАД» —
УНИКАЛЬНАЯ ПРОГРАММА
ДЛЯ ПРОЕКТИРОВАНИЯ
И ПРОИЗВОДСТВА МЕБЕЛЬНЫХ 
ФАСАДОВ
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проектирование и последующее изготовление ме-
бельных фасадов.

В программе реализован структурированный по-
иск и учет заказов. Все заказы хранятся в единой 
базе. На экране они отображаются в виде таблицы —
реестра заказов. В нем легко найти и открыть нужный 
заказ, а также быстро получить всю необходимую ин-
формацию по нему. 

Теперь о самом главном — о проектировании фаса-
дов. Программа предлагает различные способы рабо-
ты. Можно воспользоваться встроенной библиотекой 
параметрических фасадов. В этом случае вы выбира-
ете в библиотеке один из предлагаемых программой 
фасадов, задаёте размеры и материал. Всё остальное 
за вас сделает программа: нанесет фрезеровку, пере-
строит фасад в соответствии с любыми правками, будь 
то размер, материал или рисунок и пр.

Ещё один способ — проектирование собственного 
фасада вручную, с нуля. Это чуть более сложный спо-
соб, однако, он позволяет спроектировать изделие 
с уникальным авторским рисунком. Важно отметить, 
что рисунки необязательно создавать в програм-
ме. Если у вас уже есть разработанный дизайнером 
эскиз, его достаточно импортировать в «К3-Фасад» 
в формате dxf. Такой вариант наиболее подходит для 
штучных фасадов.

Если же у вас производство уникальных фасадов, 
то вам будет интересен третий способ – создание соб-
ственных параметрических фасадов. Это, пожалуй, са-

мый трудоемкий вариант работы, но он позволяет соз-
давать фасады с рисунками, которых нет в библиотеке, 
и использовать при этом все заложенные в программу 
возможности автоматизации. Единожды созданный 
таким способом фасад затем можно изменять много-
кратно. Причем, для внесения правок в такой фасад от 
вас потребуется только одно — задать новые значения 
в специальной карточке параметров фасада и нажать 
кнопку ОК. Вам не придется вручную перестраивать 
модель, заново назначать фрезы, пересчитывать коор-
динаты. Все это программа сделает за вас. Новый па-
раметрический фасад вы сможете сохранить в библио-
теку и в дальнейшем постоянно использовать его.

ПОЧЕМУ ПРОГРАММА УНИКАЛЬНАЯ И КАКИЕ ЗАДАЧИ 
ПОЗВОЛЯЕТ РЕШАТЬ?

Если ответить коротко, программа решает любые за-
дачи. При разработке программы мы тесно взаимо-
действовали с производителями мебельных фасадов 
и поставщиками станков с ЧПУ. Этот практический 
опыт позволил нам узнать реальные «подводные кам-
ни», которые могут возникнуть в процессе проектиро-
вания и изготовления фасадов на всех этапах и помог 
умело их обойти. 

Основная проблема при проектировании фасадов 
заключается в создании управляющих программ для 
станков с ЧПУ. Она осложняется тем, что при измене-
нии размеров фасада или толщины материала всю 
управляющую программу приходится переписывать 
заново, что само по себе очень трудоемко. Мы учли 
этот факт и разработали «К3-Фасад» таким образом, 
что процесс пересоздания управляющей программы 
стал полностью автоматическим и занимает несколь-
ко минут. При этом программа позволяет максималь-
но полно использовать все возможности и особенно-
сти конкретной машины. Например, оптимизировать 
холостой ход и смену инструмента, учитывать осо-
бенности смены инструмента, тип фрезы и матери-
ала. Заходы/выходы фрез и управление скоростью 
фрезеровки, и различного рода оптимизации в про-
грамме осуществляются в автоматическом режиме. 
В настоящий момент программа успешно использу-
ется на нескольких предприятиях страны. 

Как уже было отмечено, новый программный продукт 
был разработан в тесном взаимодействии с поставщи-
ками станков. Поэтому процесс передачи данных на 
станки с ЧПУ полностью выверен и автоматизирован. 
Программа прошла успешное тестирование и получила 
высокую оценку от поставщиков оборудования.

ГРУППА КОМПАНИЙ «КАМИ»
Лондарь А. С., руководитель сектора оборудо-

вания с ЧПУ для производства мебели

 Ассоциация КАМИ поставляет на Российский ры-
нок промышленное оборудование разных произво-
дителей. Для изготовления фрезерованных фасадов 
из МДФ наибольшую популярность получили моде-
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ли станков из линейки Beaver. Опыт реализованных 
проектов за последние несколько лет свидетельству-
ет о возрастающем интересе, особенно к моделям 
beaver easy nest и beaver nest concept. Это обра-
батывающие центры с наибольшей степенью авто-
матизации. Так как данные станки имеют множество 
опций, специалисты КАМИ ответственно подходят к 
этому вопросу. Каждая поставка подбирается исклю-
чительно под задачи клиента.

Однако, стоит заметить, что не выбор модифи-
кации станка играет ключевую роль в подборе обо-
рудования. На первый план всегда выходит вопрос 
программного обеспечения. И в этом вопросе хочет-

ся отметить решение от разработчиков Центра ГеоС. 
Представленный в этом году программный комплекс 
К3-Фасад полностью отвечает современным требо-
ваниям российского рынка. Задача автоматизации 
фасадного участка МДФ — это один из самых акту-
альных вопросов последних лет. 

Применение таких функций как библиотека шабло-
нов, параметризация, сохранение стилей обработки, 
автоматическая раскладка в лист, формирование го-
тового G-кода приводит в конечном итоге к сокраще-
нию времени на формирование производственного 
плана. Если ранее требовалось привлечение большо-
го количества сотрудников и высокие временные за-
траты для фактически ручного труда по созданию об-
работки в простейших CAM системах, то сейчас этот 
процесс полностью автоматизирован и составляет 
считанные минуты или даже секунды. Достаточно на 
входе предоставить задание в виде таблицы с наиме-
нованием нужных фасадов, их размеры и количество. 
Дальше все происходит в автоматическом режиме — 
ручной труд технологов больше не требуется. Мы сра-
зу же получаем готовые задания для производства — 
готовые управляющие программы для станков.

Таким образом, программа К3-Фасад позволяет 
решить самую сложную задачу — совместить высокую 
производительность при огромном ассортименте вы-

пускаемой продукции. Т. е. появляется возможность 
перейти от серийного производства однотипных фа-
садов к гибкому производству разных фасадов с той 
же скоростью.

ООО «МС-ГРУП»
Шафров Александр Викторович, директор по 

продаже оборудования

 Для производства фрезерованных фасадов ком-
пания «МС-ГРУП» поставляет на российский рынок 
фрезерные станки с ЧПУ торговой марки VELBERG с 
автоматической сменой инструмента (револьверной 
и линейной). Оборудование производится как для 
штучного изготовления фасадов, так и для набираю-
щей популярность технологии нестинг.

Станки VELBERG характеризуются отличным ка-
чеством и надежностью, обеспечивают точность 
фрезеровки и высокую скорость обработки, что дает 
прекрасное качество конечного изделия  — фаса-
дов. Отличительной особенностью оборудования 
VELBERG является возможность конфигурации под 
конкретные задачи и требования клиентов. Профес-
сиональный и оперативный сервис МС-ГРУП обеспе-
чивает бесперебойную работу оборудования на про-
изводстве заказчиков.

Часто производители фасадов сталкиваются с 
проблемами из-за отсутствия квалифицированного 
персонала. Библиотека фасадов с функцией пара-
метризации позволяет автоматизировать процесс 
после обработки заказа с минимальными человече-
скими затратами. Интеграция программы К3-Фасад 
позволяет сократить и оптимизировать рабочий про-
цесс изготовления фасадов из МДФ.

Отдел продаж: +7 (495) 155-75-64
Техническая поддержка: +7 (831) 235-19-75

www.k3-mebel.ru
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ПЕЗАРО. BIESSE'S INSIDE 2019

Более 3000 специалистов в области производства 
мебели, дилеров, клиентов и партнеров Biesse, 
oдного из крупнейших поставщиков оборудования для 
деревообработки, посетили ежегодное мероприятие 
Biesse's Inside 2019 в Италии — одно из главных осенних 
мероприятий для мебельного сектора, посвященное 
обработке древесины и технологических материалов. 
Этот год для компании юбилейный: и баннеры на 
входе, и наши бейджи напоминали о том, что вот уже 
50 лет Biesse производит и поставляет по всему миру 
технологичное оборудование для производства мебели.
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С 3 по 5 октября Кампус Biesse в г. Пезаро открыл 

свои двери для гостей. Мне повезло в этом году посе-

тить Biesse's Inside и собственными глазами увидеть и 

полный ассортимент оборудования Biesse в работе, и 

производственные площадки по изготовлению стан-

ков. Компания Lidtech — официальный дилер Biesse 

в России — пригласила меня посетить вместе с ними 

эту выставку, за что им огромное спасибо!

Более 200 человек из России и ближнего зарубе-

жья 2-го октября, расселившись по отелям, встрети-

лись за ужином, чтобы пообщаться в неформальной 

обстановке и обсудить следующий день.

3-го октября нас на автобусе доставили к Кампусу 

Biesse. Получив бейджи, мы двинулись на выставку. 

Внутри Кампуса сразу от входа навигация на полу обо-

значает линиями, где расположено какое оборудова-

ние: на первой линии — обрабатывающие центры, 

знаменитая линейка Rover, в соседнем ряду — кром-

кооблицовочные и форматно-кромкооблицовочные 

станки, а затем — калибровально-шлифовальные 

станки и системы перемещения деталей. Всего на 

общей площади Кампуса в 190 000 кв. метров демон-

стрировалась 41 технология обработки дерева.

Мы прошли с экскурсией по всем рядам, а затем 
каждый задавал вопросы по оборудованию, которое 
ему в тот момент было интересно. Часто вопросы ка-
сались довольно сложных нюансов, и тогда пригла-
шали менеджера с итальянской стороны.

После обеда нам показали святая святых — завод 

по производству оборудования Biesse.

Сначала мы увидели сборочные линии форматно-
раскроечных и кромкооблицовочных станков.

«Здесь производится сборка станков из дета-
лей, которые поступают с другого нашего завода. 
На этой площадке также изготавливается автомати-
зация линий — автоматическая загрузка-разгрузка и 
транспортировка деталей между распилом и кромко-
облицовкой, между кромкооблицовкой и сверлени-
ем», — рассказал представитель завода.

Поступающие для сборки детали тщательно про-

веряют и тестируют.

Biesse Group — глобальный лидер в области 
обработки древесины, стекла, камня, пластика 
и металла.

Компания проектирует, изготавливает и прода-
ет станки, интегрированные системы, а также про-
граммное обеспечение для производства мебели, 
дверей и окон, строительных материалов, компо-
нентов для судо- и авиаракетостроения. Ежегод-
но компания инвестирует 4% годового дохода в 
научно-исследовательскую деятельность, имеет 
более 200 зарегистрированных патентов. Глобаль-
но компания насчитывает 12 производственных 
площадок, 39 филиалов и 300 агентов и специаль-
ных дилеров, 4 200 сотрудников; 85% продукции 
отправляется на экспорт. Компания основана в г. 
Пезаро, Италия, в 1969 г. господином Джанкарло 
Селчи, ее акции котируются с июня 2001 г. на ита-
льянской фондовой бирже в сегменте STAR.

На российском рынке Группа существует более 
20 лет. В 2016 году московское представительство 
получило статус филиала, в 2019 году открылся 
первый шоурум в России: более 2 100 квадратных 
метров в Москве на территории технопарка Кале-
ва парк с демонстрацией полноценно работающих 
станков и технологий на протяжении всего года.

СПРАВКА
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Отдельный завод здесь же на территории Кампу-
са работает по сборке и выпуску обрабатывающих  
центров. 

«Это самая популярная наша продукция, наша 
классика — линейка станков Rover. Вся технология 
сборочного процесса построена по японскому ме-
тоду Кайдзен: сначала идет предварительная сборка 
мелких узлов, затем они устанавливаются на линию 
в определенном порядке для окончательной сбор-
ки», — поделился представитель Biesse.

Все производство поэтапное, и разбито на так на-
зываемые такты. Каждый такт составляет одинаковое 
время, а когда все такты одного этапа заканчиваются, 
на конвейере происходит передвижение всей линии.

Также на заводе есть сектор производства ком-
плектующих для станков прошлых лет, которые в дан-
ный момент уже не выпускаются. 

«Тщательно и детально организованное меропри-
ятие Inside Biesse представляет для нас очень важ-
ное событие, а большое количество посетителей — 
награда за нашу ежедневную работу и постоянное 
внимание к заказчикам», — поделился Федерико 
Брокколи, Директор направления деревообработки/
Руководитель продаж и сети филиалов группы компа-
ний. «В этом году мероприятие прошло максимально 
успешно и превзошло ожидания по объему зареги-
стрированных заказов, а также по числу посетите-
лей», — резюмировал Брокколи.

Кампус Biesse в этом году посетили представители 
Италии — страны, зарегистрировавшей наибольшее 
увеличение посетителей по сравнению с прошлым 
годом, а также стран Европы, в частности, России, 
Франции, Великобритании и других, и делегации из 
Северной и Южной Америки и стран Африки и Океа-
нии. Возросший поток зарубежных посетителей под-
тверждает интерес к оборудованию и технологиям 
Biesse.

«Наши гости смогли вживую ощутить всесторонний 
технологический опыт благодаря посещению произ-
водственных подразделений Кампуса, углубленному 
рассмотрению аспектов цифрового производства для 
крупных и малых промышленных предприятий, уча-
стию в заседаниях рабочих групп, рассматривавших 
такие технологии, как, например, печать в 3D, рабо-
те в семинаре по управлению социальными сетями в 
B2B», — говорится в итоговом релизе Biesse's Inside.

Светлана Ширяева
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«БАЗИС-ЦЕНТР», SCM И ФАБРИКА 
МЕБЕЛЬНЫХ ДЕТАЛЕЙ НА ЗАКАЗ 
«ДЕТАЛЬБУРГ»: КОМПЛЕКСНЫЙ 
ПОДХОД И УСПЕШНЫЕ 
НАЧИНАНИЯ

Некоторые считают, что все новое начинается с началом года, но, на самом деле, и осень может 
стать временем открытий и новых начинаний.  Свидетелями этого стали представители предпри-
ятий мебельной отрасли, работающие на Северо-Западе, а также приехавшие в Санкт-Петербург 
из разных регионов России в последних числах октября. А поводом послужило сразу два взаимос-
вязанных события — открытие накануне фабрики по производству мебельных деталей на заказ 
«Детальбург» и семинар «Комплексный подход в производстве корпусной мебели», где за тему про-
граммного обеспечения отвечала компания «Базис-Центр», а за оборудование — SCM. Но обо всем 
по порядку…
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ПРЕКРАСЕН НАШ СОЮЗ
Семинар «Комплексный подход в производстве кор-
пусной мебели» — первое для региона мероприятие 
такого формата — стал результатом совместном ра-
боты сразу нескольких компаний, но, разумеется, со-
трудничество сторон началось гораздо раньше. 

«Изначально инициатором семинара выступила 
компания «Базис-Центр», — рассказал один из орга-
низаторов мероприятия, представитель SCM на Се-
веро-Западе Дмитрий Гребенщиков. — И тут все 
удачно совпало: у нас прошла поставка и запуск обо-
рудования на производственной площадке «Деталь-
бург», родилась фабрика… Так почему бы не присое-
диниться к семинару и не организовать практическое 
занятие на этой площадке? Тем более, что с фирмой 
«Базис-Центр» мы уже успели многое реализовать, 
да и сотрудничаем достаточно давно. У любого по-
ставщика и  любого производителя  оборудования 
имеется собственный пакет программного обеспе-
чения, он даже может быть русифицирован, но про-
блема заключается в том, что он никак не привязан 
к программам, в которых работает большинство рос-
сийских компаний. Иностранные поставщики обо-
рудования этого предоставить не могут, поскольку, 
например, на Западе, как правило, у каждого покупа-
теля есть своя локальная система управления пред-
приятием (ERP), которая его устраивает. В России же 
необходим такой программный продукт в мебельном 
производстве, который будет полностью интегриро-
ван с 1С. Компания «Базис-центр» одна из немногих, 
кто вовремя увидел этот тренд и, главное, правиль-

но реализовал. Сегодня все больше и больше поль-
зователей переходят на «Базис», именно по причине 
того, что программа по щелчку интегрируется с 1С. 
Учитывая современные тенденции рынка, SCM за-
долго до этого начала сотрудничество с российским 
разработчиком программного обеспечения. Более 
того, мы уже завершили полный процесс интеграции 
оборудования с «Базис». На сегодняшний день ни у 
одного из поставщиков станков нет полного слияния 
с системой «Базис», есть только частичное. Мы же 
интегрированы полностью. Собственно, это и было 
презентовано на состоявшемся семинаре». 

«Действительно, сейчас установлена связь наше-
го программного обеспечения со всем оборудовани-
ем SCM. Мы еще несколько лет назад реализовали 
то, что так долго ждали пользователи — поддерж-
ку этикеток Базис для пильных центров. Тем самым 
процесс интеграции был полностью завершен, — 
комментирует со своей стороны директор по про-
дажам фирмы «Базис-Центр» Алексей Филяев. — И 
я уверен, такое решение интересно и актуально для 
многих пользователей.  Так, например, фабрика «Де-
тальбург» еще на этапе открытия заинтересовалась 
нашим программным обеспечением. В сентябре 
было проведено первое обучение сотрудников си-
стеме «Базис», на втором этапе была настроена ра-
бота с этикетками на оборудовании. И вот семинар. 
В Санкт-Петербурге и области мы ничего подобного 
еще не проводили, это был первый и, уже можно ска-
зать, удачный опыт. Такие мероприятия — это хоро-
ший повод собрать клиентов и показать те возмож-
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ности, которые представлены в нашем программном 
пакете, на практике, в работе на предоставленном 
нашими партнёрами оборудовании! Причем, в случае 
с «Детальбург» — это именно новые модели оборудо-
вания от SCM, что особенно ценно».

«ДЕТАЛЬБУРГ»: В ПОМОЩЬ 
ПРОИЗВОДИТЕЛЯМ МЕБЕЛИ
Новое предприятие — современная, автоматизиро-
ванная фабрика по производству мебельных ком-
плектующих по индивидуальным заказам «Деталь-
бург» — было запущено чуть ранее, в сентябре, в 
30-ти километрах от Санкт-Петербурга. Событие это 
стало важным этапом развития известной многим 
производителям мебели компании «ЕвроПлитСПб».  

Об истории появления фабрики рассказал совла-
делец и коммерческий директор «ЕвроПлитСПб» 
Артем Христов: 

«Мы начали работу с оптовых продаж ЛДСП  6 лет 
назад, как раз 12 ноября празднуем день рождение 
компании «ЕвроПлитСПб». Изначально мы были ди-
лерами завода «Невский ламинат», затем подписали 
договор с Череповецким фанерно-мебельным ком-
бинатом. Оба эти производителя работают с раз-
ными форматами плит, и мы решили объединить их 
в своем предложении. Продажи шли очень активно. 
Мы отправляли прямо с заводов контейнерами, ва-
гонами, пароходами, фурами — как угодно, лишь бы 
было удобно клиенту — по всей России: от Санкт-
Петербурга и Калининграда до Хабаровска и Влади-

востока. При этом с самого первого дня работы у нас 
были намечены дальнейшие этапы развития. Вторым 
шагом стало открытие склада под брендом «Первая 
Плитная Компания» для розничной торговли  и рабо-
ты уже с небольшими фабрикам, которые не берут 
объем, например,  целой фуры, а заказывают пли-
ты пачками или даже листами. Для удобства клиен-
тов мы расширили ассортимент и начали предлагать 
фанеру, ДВП, ХДФ и т. д. от разных производителей, 
стали дилерами по кромочным материалам компа-
ния Doellken. И в таком подходе заключается наше 
огромное преимущество перед самими плитными 
заводами и фанерными комбинатами. Мы из одних 
рук предлагаем небольшому мебельщику все, что 
необходимо ему для  производства. Так, например, 
если один завод предлагает только ЛДСП и большим 
объемом, то наша компания готова поставить сразу 
же и ЛДСП с кромкой в цвет на фасад,  и ХДФ на за-
днюю стенку, и ДВП — остается только сделать ме-
бель. Примерно тогда же мы начали проводить еже-
годные конференции, на которые приглашаем наших 
клиентов-мебельщиков, производителей и постав-
щиков материалов, которые мы продаем. На таких 
мероприятиях мы рассказываем о новых тенденциях, 
веяниях, новых цветах, декорах, технологиях и т. д., 
получаем обратную связь от наших заказчиков и пар-
тнеров. В процессе работы и общения с клиентами 
мы выявили одну из актуальнейших для них потреб-
ностей — потребность в качественном распиле плит-
ного материала и предоставлении каких-то криволи-
нейных изделий. Ведь у многих мебельщиков стоит 
лишь пара станков, они принимают заказ, например,  

Денис Шевченко Дмитрий Гребенщиков
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на кухню,  а потом ищут, где можно сделать те техно-
логические операции, которые не позволяет выпол-
нить их оснащение. Соответственно, нами был сде-
лан следующий шаг в развитии — открытие фабрики 
«Детальбург». При этом мы сразу акцентировали 
внимание наших клиентов-производителей мебели и 
постарались убедить их, что мы не стали для них кон-
курентами, а организовали фабрику им же в помощь. 
Теперь они у нас могут заказывать не только полно-
форматные листы ЛДСП, а распиленные в нужный им 
размер детали или готовые полуфабрикаты с при-
садкой и нанесенной кромкой. Остается только до-
бавить фурнитуру, доукомплектовать столешницей, и 
можно устанавливать у конечного потребителя дома! 
Естественно, нашим клиентам это очень удобно, да 
и работаем мы очень оперативно. Наши мощности 
уже позволяют производить  полторы тысячи деталей 
в одну смену. Фактически на следующий день с мо-
мента получения заказа можем предоставить клиен-
ту определенный полуфабрикат».

И, действительно,  одно из ключевых преимуществ 
«Детальбург»  перед компаниями, оказывающими 
аналогичные услуги по коммерческому раскрою и 
дальнейшей обработке, — это скорость выполнения 
заказов, благодаря наличию на складе необходимых 
материалов.  Если другие фирмы озвучивают сроки 
выполнения подобных заказов две недели, одна из 
которых уходит на поиск и поставку необходимых ма-
териалов, то ассортимент собственного, находяще-
гося рядом с производством склада «ЕвроПлитСПб» 
площадью 3 000 кв. м позволяет удовлетворить вкус 
даже самого взыскательного клиента и приступить к 
немедленному выполнению заказа.  Здесь постоян-

но в наличии широкий ассортимент плит МДФ, ДВП, 
ХДФ, ЛДСП, фанеры разных толщин — 10, 16, 22 мм 
и т. д., более 100 декоров, широкая линейка кромоч-
ного материала — у клиентов компании выбор всегда 
есть! 

Естественно, выполнять заказы в короткий срок 
помогает парк оборудования «Детальбург» под 
управлением программного обеспечения от фирмы 
«Базис-Центр».  Система автоматизированного про-
ектирования мебели «Базис» не только моделирует 
изделие, но и  готовит  управляющие программы для 
работающего  на производстве оборудования, фор-
мирует этикетки, с которых операторы станков на 
каждом этапе считывают техническую информацию 
о детали и необходимой операции, что, естественно, 
сокращает время на ее выполнение.

КЛИЕНТЫ КОМПАНИИ
Клиенты фабрики  «Детальбург» — это небольшие 
мебельные производства, чьи технические возмож-
ности не позволяют выполнять различные сложные 
операции, например, по фрезеровке или профилиро-
ванию; фабрики, которые сезонно не справляются с 
объемами производства и готовы часть заказов пере-
дать на аутсорс; и, конечно же, мебельные салоны и 
дизайнеры, работающие, в основном, на Северо-за-
паде.  Но есть и небольшой процент заказчиков, веду-
щих свою деятельность не только в Санкт-Петербурге 
и области, но и по всей России. Сфера их компетен-
ций  — дизайн и обстановка гостиниц, ресторанов и 
подобных объектов. Эти компании принимают заказы 
(часто по тендеру), работают с дизайнерами, но соб-

Команда организаторов семинара
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ственного производства у них нет. Соответственно, 
им необходим надежный и ответственный партнер, 
способный взять на себя технологическую сторону и 
в сжатые сроки изготовить требуемую по проекту ме-
бель. Конечно же, таким партнером рада выступать 
компания «Детальбург».

И здесь, в работе с клиентами,  главными помощ-
никами выступают вновь сервисы от фирмы «Базис-
Центр». Так, например, инновационный и  эффектив-
ный инструмент «Базис-облако» позволяет работать 
с  территориально распределенными партнерами, 

отвечающими за прием заказов, реализацию мебели 
и предоставление различных услуг. Он обеспечивает 
оперативный обмен информацией между производ-
ством, мебельными салонами и конечными потреби-
телями. Клиенты «Детальбурга» принимают заказы 
от конечных потребителей, создают проекты в си-
стеме «Базис», выбирая материалы из ассортимента 
«ЕвпроПлитСПб», получают автоматически смету и 
конечную стоимость, а далее фактически напрямую 
отправляют заказ на производство, где уже нет не-
обходимости отдельно проектировать изделие и за-
ниматься проектно-технологической документацией, 
а можно сразу же, не теряя времени, приступать к вы-
полнению заказа. 

ПРОИЗВОДСТВО «ДЕТАЛЬБУРГ»
 На площади 1000 квадратных метров размещена 
автоматизированная линия от итальянского постав-
щика оборудования SCM, позволяющая компании 
выполнять такие операции как раскрой, облицовы-
вание кромочным материалом, профилирование и 
сверление. Отличительной особенностью всех ма-
шин, входящих в линию, является гибкость и легкая 
перенастройка. Первый станок в технологической це-
почке — это автоматический пильный центр gabbiani 
p55, отличающийся быстротой выполнения опера-
ций, точностью и качеством реза. Здесь плитный ма-
териал распускается на детали нужного размера в 
соответствии с картой раскроя. Далее детали посту-

Игорь Усков (начальник производства "Детальбург"), 
Артем Христов, Ольга Рябинина (слева направо)
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пают на односторонний кромкооблицовочный станок 
olimpik K 560 HP, способный на многочасовую рабо-
ту со скоростью 18 м/мин. К главным достоинствам 
этого станка можно отнести высокое качество снятия 
свесов и обработки углов и автоматическую перена-
стройку с одного типа кромки на другой с панели опе-
ратора без необходимости ручной настройки станка.  
При нанесении кромки используется полиуретановый 
клей Henkel (Германия) и других марок. Следующий 
производственный этап — присадка мебельных дета-
лей. За это отвечает сверлильно-присадочный центр 
с ЧПУ morbidelli cx 100. Этот компактный станок вы-
полняет присадку и пазование деталей, в том числе 
мелкогабаритных, с пяти сторон, идеален для много-
шпиндельного сверления с высокой скоростью пере-
настройки, а также способен выполнить криволиней-
ное фрезерование. Универсальный обрабатывающий 
центр с ЧПУ morbidelli m100 выполняет высокоточное 
профилирование мебельных деталей с возможно-
стью последующей операцией криволинейной кром-
кооблицовки на станке scm minimax e10. К слову, по 
желанию заказчика на изделия сразу же может быть 
установлена фурнитура – «Детальбург» работает под 
заказ с ведущими производителями фурнитуры и 
комплектующих. 

Естественно, на каждом производственном эта-
пе происходит проверка качества, последний кон-
троль — перед упаковкой изделия. Только прошед-
шие проверку, а значит, изготовленные идеального 
качества детали и полуфабрикаты упаковываются в 
картон и отправляются собственной службой достав-

ки клиентам, либо же они сами могут забрать товар со 
склада.  На выполнение заказа, в зависимости от его 
объема, уходит в среднем от трех до пяти дней. 

Сейчас производство работает в одну смену, но 
в ближайших планах запустить и вторую — несмо-
тря на то, что фабрика начала свою работу только в 
сентябре, недостатка в заказах нет. Хорошее объяс-
нение этому дал коммерческий директор фирмы 
«Базис-Центр» Алексей Филяев. Рассказывая о 
сотрудничестве с «Детальбург», он отметил, что ком-
пания демонстрирует  «свой новый подход к работе с 
клиентами. Ведь сейчас  мебельные компании нахо-
дятся в несколько подвешенном состоянии, при этом 
рынок очень динамичный. Соответственно, предло-
женное нами облачное решение по изготовлению как 
отдельных мебельных деталей, так и целых изделий 
очень актуально. Это позволяет «Детальбург» рабо-
тать в совершенно иной нише рынка — с небольшими 
производителями, индивидуальными предпринима-
телями, частными дизайнерами, которых очень мно-
го в нашей отрасли. Вообще, тема коммерческого 
раскроя и обработки сейчас крайне востребована со 
стороны небольших игроков рынка.  А с таким обо-
рудованием, как у «Детальбург», с такими возможно-
стями и точностями у предприятия точно есть высо-
кие шансы на успех». 

При этом компания не собирается останавливать-
ся на достигнутом. «В самых ближайших планах по-
ставить цех по производству фасадов с собственной 
покрасочной линией и прессом для производства 
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пленочных фасадов, — поделился Артем Христов. — 
Мы очень хорошо сейчас сотрудничаем с компанией 
SCM,  понимаем друг друга, специалисты итальян-
ской компании нам здорово помогли при создании 
сегодняшней фабрики, думаю, и дальше мы будем 
двигаться вместе». 

Несмотря на столь юный возраст компании, у ее 
сотрудников за плечами многолетний опыт работы 
в мебельной отрасли. Они знают о производстве на 
заказ все — от технологического чертежа до упаков-
ки, а ведь почти на каждом этапе непростой цепочки 
взаимодействий в процессе изготовления мебели — 
дизайн-проект, моделирование, конструирование, 
расчет, согласования с заказчиком, поиск материа-
лов и т. д. — очень велики риски временных задержек. 
При организации фабрики «Детальбург» ее создате-
ли постарались свести на нет эти риски,  используя  
комплексную автоматизацию и программное обеспе-
чение, высокотехнологичное и отличающееся исклю-
чительной точностью оборудование. Как это получи-
лось, было представлено уже через полтора месяца 
после открытия производства на совместном с пар-
тнерами семинаре «Комплексный подход в производ-
стве корпусной мебели».

КОМПЛЕКСНЫЙ ПОДХОД В ПРОИЗВОДСТВЕ 
КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ 
Семинар «Комплексный подход в производстве кор-
пусной мебели» состоялся 30-31 октября и привлек 
более 150 человек не только с Северо-Запада, но и 
из других регионов России — Москва и Московская 
область, Ульяновск, Самара, Тверь, Тольятти, Ярос-

лавль, Нижний Новгород, Уфа, Сыктывкар, Ставро-
поль, Северодвинск и др. Среди участников — пред-
ставители как крупных мебельных фабрик, таких как 
«Первая мебельная», «Кухни Вардек», «Невский Ла-
минат», «Сидак», так и средних и небольших мебель-
ных производств, а также дизайнеры и проектиров-
щики мебели, работающие частным образом. Многие 
из присутствующих являются активными пользова-
телями программных продуктов от «Базис-Центр»,  
а кто-то только присматривается к автоматизации 
собственных компаний. Кроме этого,  мероприятие 
такого формата — это еще и возможность сравнить 
собственное оборудование с демонстрируемым в ра-
боте в рамках семинара. 

Так, например, генеральный директор фабрики 
мебели «ДОК-сервис» (Ульяновск) Сергей Бачков 
рассказал, что  приехал на семинар именно для того,  
чтобы посмотреть в работе программное обеспече-
ние фирмы «Базис-Центр». «Сейчас время такое тех-
нологичное, внедрять автоматизацию производства 
просто необходимо. Наша компания разбита на два 
направления деятельности — производство кухонь 
под маркой «ДОК-сервис» (изготавливаем 30 кухонь 
в день) и производство столов и стульев под маркой 
«СтулБери» (3 – 3,5 тыс. стульев и 1,5 тыс. столов в 
месяц). На данном этапе рассматриваем именно ав-
томатизацию на первом направлении, начали изучать 
возможности «Базис-Мебельщик».  У нас на произ-
водстве установлено разноплановое оборудование, 
в том числе и от итальянского производителя SCM. 
Если возможно будет объединить весь парк оборудо-
вания в «Базис» — это будет идеальный вариант, но 
не исключаю, что придется и станки обновлять. Кро-

Денис Шевченко, Алексей Филяев
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ме «Базис-Мебельщик» рассматриваем еще и модуль 
«Базис-Салон»: несмотря на то, что у нас работает 
собственная программа для розницы, в которой и 
создаются проекты, и составляется смета, что если 
«Базис-Салон» окажется лучше, то почему бы нет. 
Здорово, если все будет оформлено в одном стиле и, 
что называется, завернуто в одну этикетку».   

И, конечно же,  мероприятие подобного форма-
та — это всегда возможность общения, установления 
новых контактов и поиска партнеров. Случайных лю-
дей здесь не приходит. 

«Такой формат деловых мероприятий — один из 
великолепных инструментов работы на рынке, при-
чем высоко таргетированный инструмент, — по-
делился своим мнением Дмитрий Гребенщиков из 
SCM. — В отличие от выставок, где всегда много 
людей, много того, что хочется успеть посмотреть и 
обсудить, на такое узкое, целевое мероприятие как 

семинар люди собираются под конкретные вещи. Это 
может быть премьера нового станка или технологии, 
демонстрация производственного процесса и связки 
оборудования с ПО. Это дает возможность погово-
рить «накоротке», изучить тему, без спешки обсудить 
конкретную проблему и совместно найти ее реше-
ние. Мне кажется, именно поэтому такой формат ме-
роприятий пользуется повышенным интересом со 
стороны производителей мебели  и не только».

Программа семинара была разделена на две ча-
сти. Первая — теоритическая — прошла в Санкт-
Петербургском Государственном Лесотехническом 
университете. Здесь специалисты фирмы «Базис-
Центр»  — коммерческий директор Алексей Филяев 
и директор по стратегическому развитию компании 
Николай Каскевич — рассказали о возможностях про-
граммного обеспечения, о современных технологиях 
автоматизированного проектирования и технологи-
ческой подготовке производства. Отдельное внима-
ние было уделено работе различных модулей систе-
мы «Базис».   Представитель SCM по Северо-Западу 
Дмитрий Гребенщиков выступил с кратким обзором 
современного оборудования для производства ме-
бели и деревообработки, а генеральный директор 

фабрики «Детальбург» Денис Шевченко рассказал о 
концепции облачного сервиса в мебельном произ-
водстве на примере своей компании. 

На второй день участники семинара посетили про-
изводственную площадку «Детальбург» под Санкт-
Петербургом. Здесь на практике было продемонстри-
ровано все то, о чем шла речь накануне. Прежде всего, 
в  программе «Базис-мебельщик» был создан проект 
шкафа, подготовлены карты раскроя  деталей и этике-
ток со штрих-кодом для дальнейшей их идентифика-
ции.  Особое  внимание было уделено  формированию 
управляющих программ в модуле «БАЗИС-Раскрой» 
для пильного центра gabbiani p55, и «Базис-ЧПУ для 
сверлильно-присадочного центра morbidelli cx 100 и 
обрабатывающего центра morbidelli m100 (все SCM 
Group, Италия).  Далее операторы считали штрих-код 
с распечатанной ранее этикетки на этапе раскроя, и 
управляющая программа загрузилась на обрабатыва-
ющий центр cx100 и M100. Одновременно с выходом 
распиленных  деталей со станка на принтере распеча-
тались этикетки с технической информацией, которые 
были наклеены на заготовки (каждой детали — своя 
этикетка). Далее на края заготовок была нанесена 
кромка на кромкооблицовочном станке olimpik K 560 
HP. Фрезерование и присадка под фурнитуру в соот-
ветствии с управляющими программами, считанными 
с этикеток, были выполнены на сверлильно-присадоч-
ном и обрабатывающем центрах. Завершился процесс 
сборкой шкафа согласно соответствующей схеме.  Та-
ким образом, была продемонстрирована безбумаж-
ная технология организации производства, когда вся 
необходимая информация формируется в системе 
«Базис», а далее передается на станки посредством 
управляющих программ, данные о которых считыва-
ются сканером с распечатанной этикетки. 

«На состоявшемся мероприятии гости не только 
познакомились с теоретической частью комплексной 
автоматизацией процесса производства мебели,  — 
подвел итоги Дмитрий Гребенщиков, — но и смогли 
посмотреть на практике, как это работает, пощупать, 
оценить получаемое качество изделий, обсудить и 
задать интересующие вопросы в индивидуальном 
порядке. Для нас это был первый подобный опыт, и, 
мне кажется, уже можно сказать, успешный! Плани-
руем и дальше развивать это направление».

С тем, что семинар удался, сошлись во мнении и 
его организаторы, и большинство участников. Новый 
опыт, новые знания, новые контакты — все это еще 
только предстоит обдумать и обработать, а у кого-
то уже новые заказы. На протяжении обоих рабочих 
дней неоднократно звучало мнение, что такие встре-
чи необходимо проводить регулярно, в том числе и в 
других регионах России, что уже и пообещали орга-
низаторы семинара. А что еще рассказать и показать, 
уверены, будет. Начало положено!

Ольга Рябинина,
PR-агентство MediaWood



�È�À�Í
¡��� ±

�óÊíè
�è·µíÐ
¦òèëè
ÒðåíäÐ



ǎǱǰǿȅǴǵ ǻǼǺǴǳǮǺǰǴǾǱǷȈ ǶǺǼǻǿǽǹǺǵ
ǸǱǭǱǷǴ Ǯ ǓǬǻǬǰǹǺ�ǝǴǭǴǼǽǶǺǸ ǼǱǯǴǺǹǱ

    ǙǌǤǔ ǛǜǑǔǘǟǥǑǝǞǎǌ�
� персональный подход 

� гибкая система скидок � низкие цены

Готовые и модульные кухонные гарнитуры

• ȄǶǬȀȇ • ǶǺǸǺǰȇ • ǾǿǸǭȇ
• ǻǼǴȁǺǲǴǱ• ǰǼǿǯǬȋ ǶǺǼǻǿǽǹǬȋ ǸǱǭǱǷȈ

ǯ� ǙǺǮǺǽǴǭǴǼǽǶ, ǿǷ� ǐǺǷǴǹǹǬȋ, �Ǭ
�� ����� ���������, ���������

ǸǱǭǱǷȈǮǱǽǾǬ�ǼȀ

ǸǱǭǱǷȈǮǱǽǾǬ�ǼȀ

Ïðèãëàøàåì Âàñ ê  ñîòðóäíè÷åñòâó!

Принимаем заказы на серийное
изготовление корпусной мебели

http://мебельвеста.рф
http://www.galvanik-spb.ru


http://www.vmebel.ru
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Конкурс Salone Satellitе объединяет работы ди-
зайнеров из России и СНГ. Победители традиционно 
получают право показать себя на «головном» смо-
тре — апрельском Salone Satellite в Милане, который 
проходит в рамках выставки Salone del Mobile Milano. 
Итак, решением жюри в апреле в Милан поедут: лат-
вийский дизайнер Лаума Раитере, студия Off Duo из 
Екатеринбурга, а также московские дизайнеры Ека-
терина Кротенко и Егор Бондаренко.

1 ПРЕМИЯ — ЛАУМА РАИТЕРЕ (LAUMA RAITERE)
Проект «Сильная мышь»
Работа Лаумы Раитере (Lauma Reitere), получившая 
первую премию, представляет собой эргономич-

Объявлены итоги конкурса молодых авторов SaloneSatellite Moscow 2019 — именно эти дизайнеры 
отправятся весной 2020 года в Милан на выставку Salone del Mobile.Milanо. Представляем работы 
победителей и других участников смотра молодых талантов этого года.

ПОБЕДИТЕЛИ 
SALONESATELLITE
MOSCOW 2019
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ный чехол для переносной детской капельницы. Она 
сделана в виде забавной, яркой игрушки (проект 
носит говорящее название «Сильная мышь») и про-
думана таким образом, чтобы не стеснять движе-
ний ребенка. Он может играть и веселиться, забыв 
о болезни. Чехол-сумка может быть адаптирован 
для взрослых, но, конечно, прежде всего он пред-
назначен для самых маленьких. Лаума описывает 
свою работу так, будто сочиняет сказку: «„Сильная 
мышь“ — это супергерой, дающий малышу энергию 
и силу, чтобы победить болезнь». Заслуженная пер-
вая премия!

2 ПРЕМИЯ — СТУДИЯ OFF DUO
Коллекция «Станем старше вместе»
Второе место занял еще один социальный проект — 
от екатеринбургского бюро Off Duo. Коллекция ме-
бели «Станем старше вместе» включает табуреты и 
полки, вешалку и раскладной стул, предназначен-

ные для разных поколений семьи. Внукам часто бы-
вает скучно с бабушками и дедушками, им хочется 
резвиться и играть, — мебель от Off Duo поможет на-
ладить контакт. Например, низкие табуреты со спе-
циально рассчитанной высотой сиденья позволят 
старшим сидеть, не напрягая колен, а ведь с возрас-
том с ними возникают проблемы, и играть с малыша-
ми на равных.

3 ПРЕМИЯ — ЕКАТЕРИНЫ КРОТЕНКО
Коллекция стекла «Из огня»
Третье место заняла работа москвички Екатери-
ны Кротенко — коллекция стекла, вдохновленного 
финским дизайном 1960-х годов (мы уже писали о 
ней на нашем сайте). Дизайнер работает в технике 
запекания стеклянной массы, позволяющей пере-
дать фактуру древесной коры. Деревянная фор-
ма изготавливается вручную. При выдувке жидкой 
стеклянной массы она поджигается, дерево горит, 
и тем самым его рисунок в буквальном смысле сло-
ва впечатывается в стекло. Несмотря на то, что эта 
работа вызывает немало споров на предмет заим-

ствованности идеи, авторитетное жюри конкурса 
осталось при своем мнении. В итоге стекло Екате-
рины поедет представлять новый русский дизайн в 
Милане.

СПЕЦИАЛЬНЫЙ ПРИЗ — ЕГОР БОНДАРЕНКО
«Абстрактный стул»
Специальный приз конкурса, который также дает 
право на путевку в Милан, выиграл дизайнер Егор 
Бондаренко за работу «Абстрактный стул». Модель, 
вдохновленная искусством примитивизма и Бауха-

усом (специалисты также увидели отсылки к леген-
дарным вещам Геррита Ритвельда (Gerrit Rietveld), 
спроектированным еще в начале прошлого века), 
сделана из дубовых реек. Конструкция мобильная: 
перемещая детали, каждый может выступить в роли 
дизайнера и создать свою композицию.
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А ТАКЖЕ

СТУДИЯ WOWROOM
Люстра «Борщ»
Из номинантов, не вошедших в шорт-лист жюри, 
стоит, например, отметить проект–шутку от москов-
ской студии Wowroom (кстати, один из немногих в 

полной мере отвечающих теме конкурса, заявлен-
ной как Food as a design object, «Еда как объект ди-
зайна»). Wowroom показали забавную люстру в виде 
перевернутой вверх дном кастрюли, из которой как 
будто выплеснулся борщ — ироничный, концепту-
альный объект, в котором сочетаются юмор, об-
ращение к национальным традициям и актуальный 
дизайн.

ЕКАТЕРИНА ЗАКИРОВА
Столик Alpo
Дизайн в стиле recycled по-русски — кофейный 

столик Alpo петербурженки Екатерины Закировой. 

Сделан из переплавленных пластиковых пакетов, да-
ющих при спекании на удивление красивый рисунок.

СТУДИЯ IRON MADE IN BUREAU
Плитка Method
Еще одни петербуржцы Iron made in Bureau показа-

ли коллекцию фасадной плитки Method, выполненную 
из нескольких видов металла. Есть варианты для ин-
терьера. И, конечно, дизайнеры со своим производ-
ством готовы работать над проектами заказчика. Iron 

made — один из самых коммерчески успешных про-
ектов конкурса.

Также обратили на себя внимание коллекция кера-
мики Петра Крошинского и деревянные игрушки–не-
валяшки от дизайнеров Юлии Коротковой и Асмика 
Косакяна (сделаны по принципу кубика–рубика: пе-
ремещая секции можно придумать своего персона-
жа). А работа москвича Алишера Даутова в виде рюк-
зака–трансформера MFB — идеальное решение для 
пресс-показов на выставке: компактная модель при 
необходимости легко складывается, ее можно пре-
вратить в столик для перекуса или мобильную парту, 
продумано даже отделение для кофе на вынос!

Надя Куприна,
www.elledecoration.ru
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Но с тех пор мир изменился. Все меньше людей го-
товы сесть в машину и рвануть по пробкам за город, 
чтобы пробежаться по огромному магазину. Особенно 
если им нужна только лампа, подсвечник или тумбочка. 
Приспосабливать IKEA к новой реальности выпало на 
долю нового гендиректора холдинга Йеспера Бродина.

Незадолго до своего назначения в сентябре 2017 г. 
он разговорился с одним лондонцем. «Сколько ваших 
IKEA в моем городе?» — спросил тот. «Четыре!» — 
вспомнил с ходу Бродин. «Да? — удивился собесед-
ник. — А я думаю: ни одного». Формально он был 
прав: в погоне за дешевизной IKEA традиционно раз-
мещает магазины за городом. Но теперь она умень-
шается в размерах, перебирается из предместий в 
центр столиц и уходит в онлайн-торговлю.

ИКЕА В ГОРОДЕ
К 2030 г. в городах будет жить 60% людей по сравне-
нию с 30% в 2015 г., говорил Бродин Financial Times 

(FT): «Бизнес-модель IKEA родилась благодаря авто-
мобильной революции. А теперь у многих молодых 
людей даже нет прав. <...> Несмотря на то, что они 
знают и любят IKEA, [горожанам] все труднее доби-
раться до нас. У нас большие планы на [внутриго-
родской] рынок». Он добавлял: «IKEA никогда не вела 
столько экспериментов одновременно».

У IKEA появился новый формат, заточенный под 
города. Площадь — 5000–10 000 кв. м — составляет 
15–30% от размера традиционного магазина. А мол-
лы площадью 30 000–35 000 кв. м получают новую 
функцию — распределительных центров для достав-
ки на дом.

В мае этого года такая IKEA — на 5400 кв. м — от-
крылась в самом сердце Парижа в 1-м округе. Фран-
ция — третий рынок для компании после Германии и 
США. В июне мини-IKEA площадью 7700 кв. м появи-
лась в пределах МКАД — в ТЦ «Авиапарк». На сайте 
«Отзовик» посетители пишут про урезанный ассорти-

КУДА ПЕРЕЕДЕТ IKEA
ЧЕРЕЗ ДВА ГОДА РУКОВОДСТВА IKEA ЙЕСПЕР БРОДИН 
ПЕРЕВОДИТ МАГАЗИНЫ ИЗ ПРЕДМЕСТИЙ В ГОРОДА И СТАРАЕТСЯ 
ЛИКВИДИРОВАТЬ ОТСТАВАНИЕ В ИНТЕРНЕТ-ТОРГОВЛЕ

Как-то основатель IKEA Ингвар Кампрад побывал в музее Соломона Гуггенхайма в Нью-Йорке и пораз-
ился его планировкой: посетители вынуждены следовать по извилистому пути через всю галерею. 
Кампрад решил, что отправит своих клиентов в такое же путешествие в своих магазинах — по лаби-
ринту между товарами.
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мент и отсутствие склада — многие вещи приходится 
заказывать с доставкой.

В Стокгольме IKEA в прошлом году провела еще 
более радикальный эксперимент. Открылся магазин, 
где можно заказать только кухни IKEA. Он поставил 
рекорд как самая маленькая торговая точка сети — 
всего 900 кв. м. Фактически это шоурум: посетители 
могут воспользоваться 90-минутной консультацией и 
вживую посмотреть образцы мебели. «Около 70% лю-
дей, делающих покупки там, не пойдут в [традицион-
ный магазин IKEA]», – говорил Бродин FT. Проект был 
задуман как эксперимент — на полгода, но, судя по 
сайту компании, он жив до сих пор.

Аналогичный шоурум, но продающий спальни, от-
крылся в Мадриде. В апреле этого года IKEA анонси-
ровала Reuters появление городских магазинов в Нью-
Йорке, Берлине, Мадриде, Токио, Шанхае, Мумбаи.

В принципе, покупатели еще с 2017 г. могли, не 
выходя из дома, посмотреть, как та или иная мебель 
будет смотреться в их квартире. Для этого компания 
разработала приложение дополненной реальности 
IKEA Place. Оно дорисовывает предметы в существу-
ющий интерьер. Но купить понравившийся предмет 
из приложения нельзя — приходится возвращаться 
на веб-сайт и там искать нужный товар. Исправить 
эту недоработку компания собирается только в этом 
году.

Впрочем, это, возможно, хитрый замысел. Мага-
зины IKEA построены как лабиринт ради того, чтобы 
покупатели по пути к нужному товару импульсивно ку-
пили максимум предметов с более высокой маржой, 
таких как коврики и лампы. Продажи онлайн разруша-
ют эту бизнес-модель, позволяющую держать цены 
низкими, объясняет FT. Источник газеты уверял, что 
поэтому Кампрад (который скончался в январе 2018 
г.) скептически относился к онлайн-бизнесу и IKEA 
отстала от конкурентов в развитии онлайн-торговли. 
Пилотные проекты онлайн-продаж IKEA начала еще в 
2009 г., но, например, в Австралии только в прошлом 
году начал работу полноценный онлайн-магазин IKEA, 
констатирует The Australian Financial Review. «Можно 
сказать, что наш бизнес был аналоговой бизнес-мо-
делью», — сказал Бродин этому изданию.

Еще одна проблема, с которой IKEA столкнулась 
в последние годы, — высокая стоимость доставки. 
Многие интернет-магазины вообще делают ее бес-
платной при заказе свыше определенной суммы, а 
некоторые и для мелочей –—как AliExpress. Скажем, 
для живущего на востоке Москвы доставка заказа из 
IKEA до 20 кг и не более 60 х 40 х 40 см стоит от 399 
руб., без ограничения по габаритам — 1199 руб., а 
свыше 30 кг — от 1599 руб. Самовывоз обойдется от 
299 руб.

КАК БРОДИН ПОТЕРЯЛ ВЫХОДНОЙ
Бродин родился в 1968 г. в Гетеборге (Швеция). «Ког-
да я был молод и мечтал повидать весь мир, я любил 
читать приключенческие романы. Может быть, это 
повлияло на мою жизнь», —рассказывал он в интер-
вью корпоративному сайту IKEA. Он даже хотел сме-
нить имя на Тарзан, но родители наотрез отказались. 
Окончив в 1994 г. политехническое училище в своем 
городе, Бродин не остался работать инженером на 
родине. Он устроился в IKEA и уехал заниматься за-
купками в Пакистан. Позже он вырос до директора по 
закупкам во всей Юго-Восточной Азии. Заодно полю-
бил Сомерсета Моэма, который много писал об этих 
местах.

В 1999 г. Бродин вернулся в Европу и три года был 
личным ассистентом самого Кампрада. Потом по-

Как-то Бродина спросили, какие три вещи IKEA 
он взял бы с собой на необитаемый остров. «По-
скольку, к сожалению, мы не продаем гитары в 
IKEA, первым будет полностью оборудованная 
кухня с рядом принадлежностей и ножами, – был 
ответ на страницах корпоративного сайта компа-
нии. — Шкаф «Пакс»: если есть опасные живот-
ные, я смогу в нем спрятаться. А поскольку услуги 
являются продуктом IKEA, я бы воспользовался 
услугой доставки, чтобы покинуть остров». В том 
же интервью он объяснил, чем его компания от-
личается от других: «Я видел много хороших кон-
курентов, и у них тоже бывают хорошие предло-
жения и иногда даже привлекательные цены, но, 
честно говоря, я нахожу их ужасно скучными. Там 
нет энергии, нет жизни. Когда ты приезжаешь 
в IKEA, здесь может царить некоторый хаос, но 
здесь всегда полно народу. IKEA похожа на еже-
дневный рок-фестиваль. Везде чувствуется от-
личный командный дух. Сотрудники сплачива-
ются, помогают друг другу и эффективно делают 
свое дело. Даже в эпоху цифровых технологий мы 
не должны забывать, что наш самый главный ак-
тив — это мебельный магазин».

IKEA ДЛЯ НЕОБИТАЕМОГО 
ОСТРОВА



60 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 17 (288)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

МЕБЕЛЬ, ДИЗАЙН

работал коммерческим директором ресторанов при 
IKEA и снова уехал в Азию — с 2008 по 2013 г. отве-
чал за деятельность компании в Китае. А вернувшись, 
стал директором по ассортименту и снабжению всей 
IKEA. Это одна из важнейших сфер для бизнеса, стре-
мящегося удешевить товары, отмечал французский 
журнал LSA.

К моменту его назначения гендиректором в сен-
тябре 2017 г. IKEA рисковала погрязнуть в самодо-
вольстве, рассказывал Бродин. По сравнению с 2014 
г. розничные продажи IKEA выросли тогда с 28,7 млрд 
до 38,3 млрд евро. Но были и тревожные звоночки: за 
тот же период рост продаж с 7% в год замедлился до 
2%, отмечала FT.

Как только Бродин узнал о назначении гендиректо-
ром, он решил спросить сотрудников всех уровней о 
проблемах компании. «В первый же месяц я три недели 
провел в путешествии по миру, посетив девять стран, — 
рассказывал Бродин корпоративному сайту IKEA. – В 
середине поездки я запланировал выходной. Но не учел 
смены дат при пересечении часовых поясов. Пока летел 
из Калифорнии в Японию, мой выходной исчез».

Турне оправдало себя: собственные подчиненные 
рассказали Бродину все, что нужно сделать компа-
нии, удивлялся Бродин. Как пишет European CEO, 
Бродин упрямо отказывается от похвал в свою честь 
как главного инноватора и провидца. Свои идеи он 
приписывает коллективу: мол, главная его заслуга — 
способность слышать мнение коллег, а все новше-
ства — плод дискуссий внутри компании.

Так, Бродин активно работает над тем, чтобы оста-
новить падение доли рынка за счет выхода в новые 
страны. Например, в августе 2018 г. IKEA наконец-то 
открыла первый магазин в Индии в г. Хайдарабаде – 
работа над этим шла около 10 лет. Согласно отчету 
Брукингского института за 2017 г., Индия может обо-
гнать США и стать вторым по величине в мире рынком 
товаров для среднего класса к 2022 г.

IKEA планирует открыть в Индии 25 магазинов к 
2025 г. Сейчас заказать онлайн товары IKEA можно еще 
в одном городе — Мумбаи. Доставка интернет-заказов 
от 13 до 20 кг стоит 499 рупий (около 450 руб)., 20–65 
кг – 599 рупий (около 540 руб.). По данным индийской 
консалтинговой фирмы Technopak, 95% товаров из ка-
тегорий, представленных в IKEA, в Индии покупают в 
небольших магазинах. Обычно они специализируются 
в одной нише — вроде ковров или мебели — и пред-
лагают бесплатную доставку и сборку.

Индийской деловой газете Mint Бродин говорил, 
что их страна станет испытательной лабораторией 
для расширения IKEA по всему миру. Всего в 2018 фи-
нансовом году (окончился 31 августа прошлого года) 
IKEA открыла в мире 19 новых магазинов, увеличив их 
общее количество до 422.

В следующем году Бродин обещает открыть пер-
вый магазин в Мексике, первый магазин в центре То-
кио и самый большой магазин в мире — площадью 65 
000 кв. м — на Филиппинах. А в Южной Америке в те-
чение ближайших 10 лет начнет работу девять новых 
магазинов: в Чили, Перу и Колумбии.
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«Удивительная вещь — во время путешествий во 
многие страны я убедился, что потребности покупа-
телей одинаковые в 90% случаев, будь то Польша, 
США или Япония, даже если в каждой стране есть 
своя культура», — говорил он корпоративному сайту. 
Правда, есть и различия. Например, в Индии столо-
вые ножи не получили такой же популярности, как на 
Западе. Поэтому вместо набора одноразовых столо-
вых приборов продавались комплекты из четырех ло-
жек, отмечала The New York Times.

Зачем сдавать мебель в аренду
Бродин любит рассказывать про одну из послед-

них встреч с Кампрадом: «Он порекомендовал смо-
треть на вещи в долгосрочной перспективе. Я спро-
сил: «Как долго?» Он ответил: «Может быть, около 
200 лет». Но Бродин не намерен ждать даже пять лет. 
Перед его приходом IKEA жила пятилетками, Бродин 
же перевел ее на трехлетнее планирование: «Мы соз-
дадим новую IKEA через три года. Мы решили быть 
более амбициозными, чем когда-либо, когда речь за-
ходит о росте бизнеса», — заявил он сразу после на-
значения в интервью FT.

В прошлом году Бродин объявил, что с целью оп-
тимизации сократит по всему миру 7500 рабочих 
мест. В компании возникло «некоторое дублирование 
одной и той же работы» в разных подразделениях, 
признавался он Reuters. Но пообещал, что переход к 
электронной коммерции создаст 11 500 вакансий.

Одним из первых его шагов стала покупка в сен-
тябре 2017 г. американского сайта TaskRabbit, на ко-
тором можно найти фрилансеров для разных работ. 
Этот основанный еще в 2008 г. стартап Бродин при-
метил за год до сделки – когда запустил в Лондоне 
пилотный проект по сбору мебели IKEA профессиона-
лами. С его помощью он рассчитывает предоставлять 
недорогую сборку в разных странах.

Не забывает Бродин и о модной теме экологии. В 
2020 г. компания полностью откажется от непригод-

ного для вторичной переработки пластика, к 2030 
г. все ее материалы будут рассчитаны на повторное 
использование, а вся электроэнергия будет из возоб-
новляемых источников.

IKEA начала принимать обратно свою продукцию 
и отправлять ее или на переработку, или по програм-
мам благотворительности. Например, в «IKEA Белая 
дача» в конце 2017 г. стартовал пилотный проект: 
можно было за старое постельное белье получить 
скидку 15% на новый комплект. В прошлом году ак-
цию распространили на всю страну.

В этом году IKEA открыла в России пилотный сервис 
по приему детских кроваток и пеленальных столиков. 
Если они в нормальном состоянии и сохранился чек, 
магазин возвращает 40% стоимости, а мебель прода-
ется в отделе уцененных товаров. В планах и наладить 
по стране сбор любой мебели для переработки — как 
сейчас собирают батарейки, текстиль и многое другое.

Еще одна идея —лизинг мебели, который начали 
обкатывать со Швейцарии: корпоративным клиентам 
предложили взять во временное пользование столы, 
стулья и некоторую другую мебель. Но обычным по-
купателям тоже интересна аренда, объяснял Бродин 
The Telegraph: во многих городах люди живут в арен-
дованном жилье и не очень хотят покупать мебель. В 
Нидерландах IKEA стала давать напрокат мебель сту-
дентам. А со следующего года хочет запустить аренду 
мебели в России.

В результате всех новшеств в финансовом году, ко-
торый закончился 31 августа 2018 г., чистая прибыль 
IKEA упала на 40% до 1,47 млрд евро. Но, как утешает 
финансовый директор компании Джувенчио Маетцу, 
все это часть плана по борьбе с ростом цен. «Это со-
знательное решение о снижении прибыли ради фи-
нансирования трансформации бизнеса, мы ожидаем, 
что в течение следующих трех лет мы останемся на 
том же уровне прибыли», – объяснил он FT.

Софья Корепанова, vedomosti.ru

INGKA HOLDING B.V. (INGKA GROUP) 
РИТЕЙЛЕР

Владелец — фонд Stichting Ingka Foundation.
Финансовые показатели (финансовый год, 

закончившийся 31 августа 2018 г.):
• выручка — 37,1 млрд евро,
• чистая прибыль – 1,5 млрд евро.
Владеет и управляет магазинами IKEA (372 ма-

газина в 30 странах, по данным на 16 мая 2019 г.). 
Кроме того, подразделение Ingka Centres владе-
ет и управляет 44 мультибрендовыми торговыми 
центрами в 14 странах, включая Россию (14 торго-
вых центров «Мега»). Первый российский магазин 
IKEA открыт в 2000 г. в Москве.

СПРАВКА
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Сын плотника, он родился в Нью-Йорке в 1974 году. 
Высшее образование в области промдизайна полу-
чил в престижном институте Пратта (Pratt Institute). 
Сразу после его окончания решил продолжить обра-
зование в Европе, получив звание магистра в обла-
сти дизайна в Высшей школе дизайна в Копенгагене 
(Danish Design School).

Проектировал вытяжки для Elica, светильники для 
Tronconi. Первую награду – ID Award (2000) – получил 
за коллекцию столов и стульев Open Privacy. Позже 
его диван Redline для Pour Annick был удостоен TOSO 
Prize в Токио и пполучил громкое звание «Диван XXI 
века».

 Работал в Милане и Париже, стажировался у Тома 
Диксона в Лондоне (2003-2005 гг.), выступал в каче-
стве профессора дизайна в l'ESAD в Реймсе. По воз-
вращении на родину в США в 2007 году он создает 
Todd Bracher Studio в Нью-Йорке. В 2008 его призна-
ют лучшим дизайнером на выставке ICFF. В 2009-2011 
он пробует себя в качестве креативного директора 
прославленного датского бренда Georg Jensen.

Позже, начиная с 2011 года, он становится страте-
гическим консультанотом 3M’s Architectural Markets. 
Его клиенты: Cappellini, Fritz Hansen, Swarovski, 

Настольный светильник Dome

Коллекция Nest, дизайн Тодд Брахер для HBF

Светильники Vessel, 
дизайн Тодд Брахер, 3M

Ваза Flora, дизайн Тодд 
Брахер, Georg Jensen

Аналитик, минималист и предприниматель Тодд Брахер (Todd Bracher, род. 30 октября 1974 г.) счи-
тается одним из ведущих имен американской дизайн-сцены. В его карьере есть и убедительная 
практика, и разработка бренд-стратегий, и опыт преподавательской работы.

ТОДД БРАХЕР: АМЕРИКАНСКИЙ 
СТРАТЕГ И ПРАКТИК НОВОГО 
МИНИМАЛИЗМА
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Herman Miller, Jaguаr.  Он стал первым американцем, 
приглашенным прославленной итальянской компани-
ей Zanotta.

«Вас может удивить то, что я нашел вдохновение 
для журнального столика Tod в Синди Кроуфорд! Что 
ж, при изучении ее портрета я думал, что она, несо-
мненно, красивая женщина, но есть нечто особен-
ное, что вызывает ею восхищаться. Я решил, что как 
дизайнер должен определить это «место красоты» и 
превратить наблюдение в предмет, который впишет-
ся в любую комнату…».  Zanotta успешно производит 
столик с 2005 года. Его можно разместить повсюду — 
рядом со всеми типами сидений в классических или 

современных интерьерах.
«Нужно не забыть, — комментирует Брахер, — что 

специальное лакирование было довольно иннова-
ционным, когда был запущен Tod. Такая поверхность 
делает его продуктом высшего класса. Широкий вы-
бор цветов тоже способствует успеху. Я создал его 
как универсальный элемент, который добавит привле-
кательности любому месту, где он стоит. Сама форма 
«Тода» играет функциональную роль: она растягивает-

ся, изгибаясь вверх. Органическое качество журналь-
ного столика визуально связывает пол и столешницу. 
Серия гармоничных эллипсов контрастирует с обыч-
ными прямоугольными кроватями и диванами, рядом 
с которыми стоит эта мебель. Журнальный столик 
спроектирован с осознанием того, что он никогда не 
может стоять один, всегда требуя чего-то рядом». 

В 2017 году Тодд был приглашен международной 
выставкой imm Cologne оформить инсталляцию Das 
Haus. Почему мы живем так, а не иначе? Почему наши 
дома имеют углы? Сколько стен нужно для того, что-
бы мы чувствовали себя комфортно? Насколько важны 
функциональность, эстетика и традиции? Эти вопросы 
часто задают архитекторам, дизайнерам и социоло-
гам. Но очень редко дизайнеры могут попробовать на 
практике безкомпромиссно воплотить свое видение. 
Das Haus представляет такую возможность. Это плат-
форма для экспериментов, которая дает шанс оспо-
рить представления о том, как мы живем сегодня.

«Дом является элементарным синтезом потреб-
ностей и функций, которые очень точно направлены 
на поддержание жизни людей, живущих в нем», — го-
ворит Тодд Брахер.  

Наталья Тимашева,
www.interior.ru

Лежанка Freud, дизайн Тодд Брахер, Zanotta

Наручные часы Georg Jensen. 
Креативный директор Тодд Брахер

Столик Tod. Zanotta. 2005

Cтолики для сада Boom, дизайн Тодд Брахер, Serralunga



64 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 17 (288)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

МЕБЕЛЬ, ДИЗАЙН

Дизайнер Анна Михайлова оформила квартиру 85 
кв. метров в ЖК «Грин Арт» в Новосибирске. О ходе 
проекта рассказывает автор. 

«Впервые оказавшись на объекте, я увидела мяг-
кий, струящийся из окон свет и сразу почувствовала, 
что работа с цветом здесь будет особенно интересной. 
Одним из достоинств исходника оказалась удачная 
планировка. Единственным изменением стало разде-
ление кухни и гостиной. На месте гостиной, когда дети 
подрастут можно будет сделать вторую детскую.

Интерьер создавался для молодой семьи. Заказ-
чики любят цвет и с радостью приняли предложение 
наполнить интерьер разнообразными оттенками из 
палитры Little Greene. 

 Мне хотелось наполнить интерьер искусством и 
интересными акцентными предметами, которые бы 
выигрышно смотрелись на фоне нейтральной, но не 
однообразной основы, чтобы хозяевам и их гостям 
было интересно рассматривать детали.

АННА МИХАЙЛОВА: 
КВАРТИРА В НОВОСТРОЙКЕ
В НОВОСИБИРСКЕ

Гостиная. Диван Ikea. Табурет Wiggle Stool, диз. Фрэнк 
Гери, Vitra. Журнальный столик Frag. Ковер Bayliss. 
Вазы La Forma. Напольный светильник Umage (бывш. 
Vita Copenhagen). На стене работа Михаила Казаков-
цева «Навстречу друг другу». Лепнина Orac Decor. 
Краска Little Greene

Ванная комната. Плитка Kerama Marazzi. 
Краска Little Greene

Спальня. Кровать Ormatek. Прикроватный столик и 
декор La Forma. Обои Designers Guild. Лепнина Orac 
Decor. Краска Little Greene
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Цветовое решение кухни, объединенной со столо-
вой, вдохновлено картиной «Человек с рыбой» худож-
ника Олега Шелудякова. Контраст черного и белого, 
гранатовые, цитрусовые оттенки повторяются в ме-
бели и сервировке.  Стены под покраску прекрасно 
проявили себя и с функциональной точки зрения — на 
кухне не стали выкладывать фартук плиткой, только 
применили моющуюся краску.

В спальне акцентные обои Designers Guild в из-
головье кровати, дополнены нежным акварельным 
аквамариновым оттенком, который поддержан тек-
стилем. В детской глубокий  синий стал отличной ос-
новой для белых предметов интерьера. Ванная ком-
ната выполнена в достаточно темных оттенках, что 
придает особую глубину пространству и создает рас-
слабляющую атмосферу».

Дарья Маслова,
www.interior.ru

Фрагмент спальни. Кресло Angel Cerda. Столик Lola 
Glamour

Фрагмент детской. Кровать Ikea. Напольный светиль-
ник Faro. Лошадка Rosinante

Кухня-столовая. Стулья Moda Collection. Декор La 
Forma. Посуда Maxwell & Williams. На стене работа 
Олега Шелудякова «Человек с рыбой». Лепнина Orac 
Decor. Краска Little Greene

«МНЕ ХОТЕЛОСЬ НАПОЛНИТЬ ИНТЕРЬЕР 
ИСКУССТВОМ И ИНТЕРЕСНЫМИ АКЦЕНТНЫМИ 
ПРЕДМЕТАМИ, КОТОРЫЕ БЫ ВЫИГРЫШНО 
СМОТРЕЛИСЬ НА ФОНЕ НЕЙТРАЛЬНОЙ, 
НО НЕ ОДНООБРАЗНОЙ ОСНОВЫ, 
ЧТОБЫ ХОЗЯЕВАМ И ИХ ГОСТЯМ БЫЛО 
ИНТЕРЕСНО РАССМАТРИВАТЬ ДЕТАЛИ»





http://woodexpo.ru
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14 — 20 января
IMM COLOGNE — 2019
Кёльн, Германия
Международная выставка мебели
www.imm-cologne.com

22 — 27 января
I MOB — 2019. ISTANBUL FURNITURE FAIR
Турция, Стамбул
Международная выставка мебели
www.cnrimob.com

19 — 22 февраля
SIBBUILD — 2019 
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка строительных и отделочных материалов
www.sibbuild.com

12 — 14 марта
МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР — 2019 
Минск, Белоруссия, ВУП «Экспофорум»
Международная выставка мебели и интерьера
www.expoforum.by

18 — 21 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR 
(GUANGZHOU) PHASE 1 — 2019

GUANGZHOU CHINESE IMPORT & EXPORT 
COMMODITIES COMPLEX PAZHOU (GICEC)
Китай, Гуанчжоу
Международная торговая выставка мебели для дома
www.ciff.furniture

28 марта — 31 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR 
(GUANGZHOU) PHASE 2 — 2019
Китай, Гуанчжоу, Guangzhou Chinese Import & Export 
Commodities Complex Pazhou (GICEC)
Международная мебельная выставка (готовая ме-
бель)
www.ciff.furniture

02 — 05 апреля
MOSBUILD — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка строительных и отделоч-
ных материалов
www.worldbuild-moscow.ru

03 — 06 апреля 
UMIDS — 2019
Краснодар, ВКК «Экспоград Юг»
Международная выставка мебели, материалов, ком-
плектующих и оборудования для деревообрабатыва-
ющего и мебельного производства
www.umids.ru

09 — 14 апреля 
ISALONI — 2019
Италия, Милан, Fiera Milano
Международная выставка мебели, дизайна, освеще-
ния
www.salonemilano.it

17 — 20 апреля 
IZBUSHKA! СТРОИТЕЛЬСТВО. ДЕРЕВООБРАБОТ-
КА — 2019
Челябинск, ДС «Юность»
Выставка о коттеджном строительстве, мебели и 
деревообработке
www.uralbuild.com

18 — 21 апреля
ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ — 2019
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка инженерного оборудования и материалов 
для строительства и обустройства коттеджа или за-
городного дома
www.sibhouseexpo.ru

19 — 23 апреля
УЮТНЫЙ ДОМ — 2019 
Белгород, ВК «Белэкспоцентр» 
Межрегиональная специализированная выставка
www.belexpocentr.ru

23 — 27 апреля
125-Я КАНТОНСКАЯ ЯРМАРКА (THE 125-TH CHINA 
IMPORT AND EXPORT FAIR 2019), 2-Я ФАЗА
Китай, Гуанчжоу (Guangzhou)
Мебель, декор и товары для дома
www.cftc.org.cn

24 — 26 апреля
MEBELEXPO UZBEKISTAN — 2017
Узбекистан, Ташкент, НВК «УзЭкспоцентр»
Международная выставка «Мебель и технологии про-
изводства»
www.mebelexpo.uz

30 мая — 01 июня
КРЫМ. МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР — 2019
Крым, Симферополь, «Форум. Крымские выставки»
Специализированная выставка мебели, фурнитуры и 
комплектующих
www.expoforum.biz

21 — 24 мая
INTERZUM — 2019
Кельн, Koelnmesse
Ведущая международная выставка комплектующих 
для производства мебели и дизайна интерьера.
www.interzum.com

23 — 25 мая
ДАЛЬЭКСПОМЕБЕЛЬ. ФУРНИТУРА. ИНТЕРЬЕР — 
2019. ТЕХНОДРЕВ ДАЛЬНИЙ ВОСТОК — 2019
Хабаровск, Хабаровская международная ярмарка
Выставка мебели и комплектующих для ее производ-
ства
www.khabexpo.ru

ГРАФИК ВЫСТАВОК МЕБЕЛЬНОЙ
ПРОМЫШЛЕННОСТИ РОССИИ,
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12 — 15 июня
МЕБЕЛЬ И ИНТЕРЬЕР — 2019.
ЛЕС И ДЕРЕВООБРАБОТКА  — 2019
Алматы, Казахстан, ВЦ «Атакент»
Ведущие казахстанские проекты, посвященные 
мебельной и деревообрабатывающей промышлен-
ности.
www.mebelexpo.kz

03 — 06 сентября
ЭКСПОДРЕВ — 2019
Красноярск, МВДЦ «Сибирь», ВК «Красноярская 
ярмарка»
Деревообрабатывающая специализированная вы-
ставка
www.krasfair.ru

10 — 13 сентября 
СИБЛЕСОПОЛЬЗОВАНИЕ. ДЕРЕВООБРАБОТКА. 
МЕБЕЛЬ  — 2019
Иркутск, СибЭкспоЦентр
Международная выставка оборудования, техноло-
гий, материалов и продукции лесозаготовительной, 
деревообрабатывающей промышленности и дере-
вянного домостроения
www.sibexpo.ru

11 - 14 сентября
МЕБЕЛЬ — 2020
Минск, Футбольный манеж
Международная специализированная выставка-яр-
марка
www.belexpo.by

12 — 15 сентября
KAZINTERMEBEL — 2019
Астана, Казахстан, ВЦ «Корме»
Международная Выставка Мебели и Дизайна Инте-
рьера 
www.kazintermebel.kz

17 — 19 сентября
HEIMTEXTIL RUSSIA — 2019
Москва, МВЦ «Крокус Экспо»
Международная выставка домашнего текстиля и 
тканей для оформления интерьера
www.heimtextil-russia.ru

17 — 20 сентября
ЭКСПОМЕБЕЛЬ-УРАЛ 
И LESPROM-URAL PROFESSIONAL — 2019
Екатеринбург, МВЦ «Екатеринбург-Экспо»
Ведущая в Уральском регионе международная спе-
циализированная выставка мебели, оборудования, 
комплектующих и технологий для её производства.
www.expoural.com

18 — 20 сентября
МЕБЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ. ДЕРЕВООБРАБОТКА — 
2019 
Казань, ВЦ «Казанская ярмарка»
Межрегиональная специализированная выставка
www.intermebelexpo.ru

09 — 12 октября
SALONE DEL MOBILE. MILANO MOSCOW — 2019
Москва, «Крокус Экспо»
Международная выставка мебели, дизайна, освеще-
ния
www.isaloniworldwide.ru

10 — 12 октября  
МВМК — 2019
Ялта, Крым, Хрустальный зал отеля «Ялта-интурист»
Специализированная выставка мебели и дизайна
www.expocrimea.com

13 — 16 октября
INTERMOB — 2019
Турция, Стамбул
Международная выставка компонентов для мебели
www.intermobistanbul.com

15 — 18 октября  
SICAM — 2019
«Pordenone Fiere»
Италия, Порденоне
Международная специализированная выставка ком-
плектующих для производства мебели
www.exposicam.it

14 — 17 ноября
INTERIOROOM — 2019
Самара, ВК «Экспо-Волга»
Межрегиональная специализированная выставка  — 
главное событие в области архитектуры и дизайна 
Поволжья
www.expointerio.ru

14— 16 ноября
МЕБЕЛЬНЫЙ ВЕРНИСАЖ  — 2019
Сочи, Выставочный центр у Морпорта
Специализированная выставка 
www.sochi-expo.ru

18 — 22 ноября
МЕБЕЛЬ — 2019 
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка
www.meb-expo.ru

03 — 06 декабря 
WOODEX — 2019
Москва, МВЦ «Крокус Экспо»
Международная выставка оборудования и техноло-
гий для деревообработки и производства мебели
www.woodexpo.ru

И ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩЕЙ
СНГ И МИРА НА 2019 Г.
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БЕСПЛАТНО 
— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Цветные полосы
(обложка, вкладка) Черно-белые полосы

1-я полоса (обложка) — 82 000 руб. 1/1 — 12 500 руб.

2-я полоса (обложка) — 40 000 руб. 1/2 — 7 800 руб.

3-я полоса (обложка) — 29 500 руб. 1/4 — 4 500 руб.

4-я полоса (обложка) — 46 000 руб. 1/8 — 2 800 руб.

вкладка — 26 000 руб. 1/2 — 13 500 руб.
                                                1/4 — 8 500 руб.

Блок на колонтитуле — 2500 руб.

Адресный блок в справочнике — 500 руб.

эксклюзивный блок перед содержанием

— 1 полоса — 27 500 руб.

Логотип (в справочник) — 600 руб.

1 строка (при размещении в справочнике)
— позиция (80 знаков в строке) — 120 руб.

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

ЧЕРНО-БЕЛЫЕ

1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 187*126 гор.
1/2 — 260*91 верт.
1/4 — 91*126 верт.
1/8 — 88*61,6 гор.
1/9 — 187*29 гор.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2019 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363ä78ä15

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99/2, блок В1 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 51/3 335-73-77

Командор Оловозаводская, 25 (территория 
ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364ä44ä93

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Ноис Ватутина, 99Н6 352-39-57

Первая фабрика 
фасадов, ООО Бетонная, 4 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД "Томлес" 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Улгран ТД Бетонная, 12 235ä98ä98

Уралплит, ООО Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2 209-59-59

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт.
38-07-44, 

8-913-298-
43-33

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

АрсеналПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 "е" 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20

mailto:mebel%40x1.ru?subject=%D0%9C%D0%B5%D0%B1%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%D0%A1%D0%B8%D0%B1%D0%B8%D1%80%D0%B8


http://www.umids.ru


http://www.lakpro.ru



